
卖衣服货源怎么找歌姿俪尔20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 卖衣服货源怎么找歌姿俪尔20年冬装新款女式风
衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:歌姿俪尔
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

卖衣服货源怎么找歌姿俪尔20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、精品衣服货源批发、折扣店女装、开服装店怎么拿货源
。

加强营销数据的采集与管理，并进行合理、正确、有效的实时性分析，有助于服装品牌和店铺逐渐克服
经验营销导致的局限性或对经验营销者的过度依赖性，形成科学营销的新理念，提升品牌和店铺的市场
认识能力、市场管理能力和市场适应能力。服装生意有着流行趋势变化快、销售时段相对较短的特点。
在服装营销的过程中，只有及时掌握了服装销售及市场顾客需求情况及其变化规律，才能根据消费者对
营销方案的反应，迅速调整产品组合及库存能力，调整产品价格能力、改变促销策略，抓住商机，提高
商品周转速度，减少商品积压。详细全面的销售计划是服装企业经营成功的保证，而对销售计划执行结
果的分析是调整销售计划、确保销售计划顺利实现的重要措施。通过对服装销售数据的分析，可及时反
映销售计划完成的情况，有助于营业人员分析销售过程中存在的问题，为提高销售业绩及服务水平提供
依据和对策。数据的管理与交流是服装企业系统正常运作的标志。服装营销经营过程中的每一个环节都
是通过数据的管理和交流而融为一体的，缺少数据管理和交流，往往会出现经营失控，如货品丢失等。
而店与店之间的数据交流的缺乏，更会导致交流信息的不准确性和相互间的货品信息、管理信息的闭塞
与货品调配的凝滞。畅滞销款分析是单店货品销售数据分析中简单、直观、也是重要的数据因素之一。



畅销款即在一定时间内销量较大的款式，而滞销款则相反，是指在一定时间内销量较小的款式。款式的
畅滞销程度主要跟各款式的可支配库存数(即原订货加上可以补上的货品数量的总和)有关，比如某款销
售非常好，但当初订货非常少，也无法补的到货，这样在很短的时间内就销售完了，其总销售数量并不
大，那么也不能算是畅销款，因为该款对店铺的利润贡献率大。在畅滞销款的分析上，从时间上一般按
每周、每月、每季;从款式上一般按整体款式和各类别款式来分。国内品牌女装库存可以选择网批吗？

当然是可以的，因为互联网对于国内品牌女装库存只是提供了多一种渠道，而怎么用好这个工具是店主
们需要根据自己的实际情况考量的。一般来说网上批发节省了进货成本，也能够一目了然所有的品牌库
存货源信息，价格也比较透明、起批量要求不大。但同时网上批发也存在许多问题，因为看不到实物，
所以很容易出现货不对版的情况，更严重因为片面在意价格而受到钓鱼网站的欺诈，这些都是有可能发

生的情况，所以店主们在选择时一定要擦亮双眼，谨慎选择。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

