
纯粮酒贴牌的个人建议--怀化资讯

产品名称 纯粮酒贴牌的个人建议--怀化资讯

公司名称 古家百年酒业有限公司

价格 .00/个

规格参数 白酒定制:养生酒贴牌定制加工
抵账酒定制:药酒定制加工
纯粮酒定制:配制酒贴牌定制

公司地址 亳州市谯城区古井镇工业园区

联系电话  18056787109

产品详情

纯粮酒贴牌的个人建议--怀化资讯【汉庭酒业】营销创新的原则之四：服务是别人永远无法复制的制胜
法宝。当宣布自己的服务营销战略时，曾经有很多企业跟进，给影响深刻的有2个事例，是家电行业的美
菱，服务人员去用户家里服务时，必须随身带着红地毯，避免弄脏用户的地板，这就是轰动一时的红地
毯服务，但由于各种原因，没多久就销声匿迹了；还有一个是摩托车企业春兰，曾经用飞机空运一台发
动机到安徽，但也没有了下文。而始终把服务创新当作自己的营销战略贯彻于始终，不管别人说产品质
量怎样怎样，但就凭的服务特色，的营销战略就是成功的，至少在目前的内企业，还没有一个企业能够
把自己的营销创新贯彻到战略高度并且如此，这就是成功的基本因素之一。喝少量酒在口中，分辨味感
的薄厚、绵柔、醇和、粗糙，以及余味的有无及长短。纯粮酒口感柔和，饮后不口干、不喉、不上头；
低档劣质酒一般是用质量差或发霉的粮食做原料，工艺粗糙，喝着呛嗓、伤头。纯粮酒贴牌的个人建议-
-怀化资讯营销创新的原则之二：渠道。无论是眼下流行的终端制胜论还是大批发萎缩论，企业的营销是
不能没有渠道的。渠道是企业营销创新的取之不竭的源泉。在现实生活中，们经常会看到很多企业通过
渠道变革来达到营销创新的目的，并且取得了空前的成功。比如，内一家很的摩托车企业，在90年代初
期，当其企业忙着收获因为卖方市场带来的好处时，就把渠道变革当成营销创新的基础去开展工作了，
当90年代中期，内摩托车行业走向买方市场，供大于求的时候，这个厂家的营销创新发挥了巨大的作用
，尤其是1995年上海助力车市场开放的时候，该企业通过其完整的渠道提前得到消息，迅速研发，并通
过渠道迅速将该车在上海销售，该企业赚的眉开眼笑的时候，别的企业才慌忙跟进。 
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