
京喜社交电商系统开发，京喜产业带供应链解决方案，电商下沉解决
产业带转型

产品名称 京喜社交电商系统开发，京喜产业带供应链解决
方案，电商下沉解决产业带转型

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

京喜社交电商系统开发，京喜产业带供应链解决方案，电商下沉解决产业带转型

关键词：京喜社交电商系统开发，京喜产业带供应链解决方案，电商下沉解决产业带转型，微三云，莞
云，晶抖云，云平台，微三云联系电话，微三云咨询热线，莞云咨询电话，莞云服务热线，莞云联系电
话，微三云热线电话，莞云信息，晶抖云系统，移动应用云平台系统，微信小程序定制开发、抖音小程
序开发、ＡＰＰ定制开发，ＡＩ智能名片、微信商城分销系统、移动社交分销ＡＰＰ、、城市Ｏ２Ｏ系
统、异业商家联盟系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售批发零售系统、拼团系统
、区／块／链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红
榜卖货系统、网红达人带货商家撮合分佣系统、路边停车收费系统，智慧停车系统，智慧城市交通系统
，一城一域产业带解决方案系统，百城千品产业带解决方案，刷脸认证开门开锁公安社区治安管理系统
，民宿出租房刷脸开锁综合管理系统，Ｂ２Ｃ商城系统，Ｆ２Ｂ２Ｃ新零售系统，Ｓ２Ｂ２Ｃ新供应链
解决方案系统，京喜社交电商系统开发，京喜产业带供应链解决方案，电商下沉解决产业带转型

京东“京喜”打造“网红工厂”

０．７７元的纸巾、９．９元的电动牙刷、２９．９元的暖风机⋯⋯随着这些“低价”却不“低质”的
商品成为今年双１１的爆款，众多中小品牌厂商开始收获“惊喜”。

“和往年不一样，今年的双１１我们入驻了京东的‘京喜’平台，不仅订单每月都在增长，公司也迎来
了更多外地客户的询问”。看着运货的大卡车不断进出，四川恒邦远大纸业董事长王贵良的脸上掩饰不
住喜悦。



据了解，京喜由京东拼购改名而来，于９月１９日正式上线ＡＰＰ和小程序。借助京东自身强大的流量
和微信一级入口，京东的社交电商业务正式进入全域战略布局阶段。

王贵良介绍说，公司位于成都向北近百公里的德阳什邡市师古镇洛阳村四组，“主要生产竹纤维抽纸和
卷纸，‘馨语’是专为京喜开发的新产品，一经上线就受到了消费者的认可。”

在京喜ＡＰＰ上，记者发现，恒邦远大一款“馨语”４层１０卷的原生竹浆本色卷纸，拼购价为７．９
９元，参与拼购的人数超过２９万人，商品评价留言接近１８万条。另一款“馨语”３层９０抽的纸巾
，３０包价格为２８．９元，拼购返现后每包折合单价仅为０．７７元。

不过王贵良强调，尽管产品价格非常实惠，但质量完全可以放心。“我们选用的纸源都来自于行业内的
大品牌，如原生竹浆本色纸的纸源就来自宜宾纸业。另外，我们生产的每卷纸都有独立的二维码，随时
可以追本溯源。”

恒邦远大只是京喜平台的一个成功样本。

电商巨头们的“下沉”战役

在业界看来，一年一度的双１１大促，既是消费者的购物狂欢节，也是电商巨头们获取新用户的主阵地
，而京喜的上线就是京东布局下沉市场的重磅举动。

知名数据公司Ｑｕｅｓｔｍｏｂｌｉｅ今年５月发布的报告显示，目前下沉市场的用户规模已超过６亿
，广袤的发展空间自然引起了电商巨头们的争夺。

京喜品牌推广负责人王琳表示，随着消费升级的重心迅速下沉，京东确立了以站内秒杀业务和站外京喜
平台为基础的双轮驱动战略。同时，为了和京东主站区分，京喜平台独立运营，有自己的运营策略和不
同的产品形态，拥有更丰富的社交属性。

过去，很多电商平台通过低价策略打开了下沉市场的空间，但也造成了假货和次品层出不穷、售后无保
证等诸多乱象。

对此，王琳说，京喜进军下沉市场的第一关，就是对品质的把控。今年双１１期间，京东安排了千名员
工组成“爆款评审团”，展示选品、验品、评审的全过程，通过介入产品源头，解决消费者的品质担忧
。此外，京东主站也给京喜提供了丰富、可靠的商品。

厂家直供则是京喜的另一优势。京喜３Ｃ家电类目负责人陆翔表示：“我们发现，中国低线用户的消费
升级很快，不仅对优质商品尤其是好用耐用的商品的诉求越来越强，同时也保留了对价格高敏感度的特
点，这倒逼京东为了获取低线用户，在货品挖掘方面作出了更多的探索”。他说，目前京东沉淀了大量
的数据，除了能够为品牌商提供Ｃ２Ｍ（用户直连制造）商品销售、库存的预估、管理外，还可以提供
产品数据的跟踪，将用户的产品改进意见反馈给厂商。

物流的服务能力也给京喜的下沉带来优势。目前，京喜的配送包括京东物流和第三方物流，但京东方面
表示，未来会通过整合京东物流的资源，为下沉市场的消费者带去更好的体验。

除了京东，其它电商平台也在发力下沉市场。

早在２０１８年上半年，淘宝就推出了“淘宝特价版”ＡＰＰ；去年１１月，淘宝将“天天特价”升级
为“天天特卖”，并在今年３月将聚划算与“天天特卖”和“淘抢购”合并。



天猫平台运营事业部总经理刘博表示，今年双１１期间，围绕下沉市场的货品供给，聚划算与天猫进行
了协同和配合。

苏宁则首次提出了“全场景零售”新概念。苏宁易购总裁侯恩龙说，从城市到农村，从个人到企业用户
，从家电、商超、百货到娱乐休闲、生活服务等各个领域，“苏宁已初步完成了场景业态的布局。”此
外，苏宁拼购还通过百亿补贴计划，与零售云进行合作，让后者的客群可以在红利基础上购买到拼购的
商品。

依托下沉市场起家的拼多多同样推出了自己的百亿补贴项目。不过拼多多百亿补贴项目负责人宗辉认为
，与阿里、京东、苏宁相比，拼多多的玩法更加“直接”，就是直接降价。

产业带转型的新“解题思路”

除了为消费者带来了具有极致性价比的低价好物外，京喜平台还成为了下沉市场与产业带工厂之间的连
接器。

很难想象，一年前，王贵良还在面对电商平台上一个月只有二三百单的销量，心急地直摇头。如今，恒
邦远大纸业全年的线上销售额预计将超过８０００万。

据了解，在２０１８年前，恒邦远大纸业基本都是利用传统的线下渠道拓展用户。在互联网大潮的冲击
下，由于线上平台缺位，这家传统造纸企业痛失了巨大的市场机会。王贵良说，直到接触了京喜，公司
终于尝到了电商下沉市场的“甜头”。

而处在宁波小家电产业带的浙江奇才和赛特斯电器，也有一个共同特征，那就是之前都以外贸为主。随
着国内消费市场的崛起，这些此前并无内销经验的工厂发现，牵手京喜等社交电商平台是打开内销市场
的不错方式。

成立于２００３年的赛特斯电器，主要生产用于出口的取暖器、电风扇、除湿机、加湿器、饮水机等小
家电产品。“去年，受经济环境影响，外贸增长有所放缓。同时，我们也看到了国内消费市场的活跃，
所以公司的经营策略开始从纯外贸转向外贸＋内销并重。” 霍通恩说，为了打开国内市场，赛特斯电器
看好京东在３Ｃ市场的优势地位，于去年开了第一家京东旗舰店，今年京东推出社交电商平台京喜后，
双方的合作一拍即合。

事实上，福建莆田、广东东莞、浙江宁波、江苏南通、山东青岛等地存在着大量的制造业代工厂，这些
地方也被业内称为产业带。“如果将这些产业带的优质产品与消费者之间的通道打开，不仅能为厂商打
开更广阔的市场，也能让消费者获得更多优质实惠的商品。”王琳说，京喜的发展目标是，未来三年，
连接１０００个产业带及产源带，为消费者提供更丰富的质优价美的商品；未来五年，为全国超过１０
０万商家提供专业的社交电商经营平台，为全国１０万家制造型企业搭建高效零售系统，推进优质产能
与消费者需求的精准对接，释放产业带价值。



————————

部分文章内容可能来源于网络，如有侵权，请联系编者沟通删除！

微三云＆莞云晶抖云商城云平台系统优势：

１、系统底层架构强：（优于同行）已稳定支持多家１００亿营业额的平台，数百家过百万会员的商城
平台，系统安全系数高，自带防黑客攻击

２．系统延展性强：（市场仅／有）支持多种功能应用功能扩展和多种模式结合的应用场景，挂售模式
拉会员非常快速，需要配合更多更新的模式及应用进行落地及去泡沫，系统支持一键升级扩展的应用有
社交电商模式系统及应用、社区团购模式系统及应用、跨境电商模式系统及应用、挂寄售批发零售模式
系统及应用，短视频电商模式系统及应用、众筹卖货模式系统及应用、区／块／链模式系统及应用、直
播模式系统及应用、分红榜模式系统及应用等等，并且每个月都要增加２－３个模式应用

３．系统支持多种分销模式：（同行独／家）绩效管理、推广奖励、区域奖励、店铺等级奖励、高级奖
励、分红榜、团队奖励，代理商

４．系统支持多种应用端口：（同行ＺＵＩ全）七网合一，ＡＰＰ、小程序，公众号、Ｈ５、抖音小程
序、头条小程序、支付小程序

５、支付方式灵活：（超乎你的想象）支持微信支付、支付宝、通联支付、合利宝支付、ｐａｙｐａｌ
支付，皇家支付，区／块／链支付、汇聚支付、通联快捷支付、通联Ｈ５收银台、零钱支付等等，而且
在陆续增加中

６、会员互通：自带ＵＣ超级中转系统，可跟其他系统进行会员数据传输和覆盖，以保留会员数据与其
他系统实现会员互通

系统支持多种分销模式：（同行独／家）绩效管理、推广奖励、区域奖励、店铺等级奖励、高级奖励、
分红榜、团队奖励，代理商

支付方式灵活：（超乎你的想象）支持微信支付、支付宝、通联支付、合利宝支付、ｐａｙｐａｌ支付
，皇家支付，区／块／链支付、汇聚支付、通联快捷支付、通联Ｈ５收银台、零钱支付等等，而且在陆
续增加中

——————————————

微三云＆莞云客户真实案例：



————————————

一套系统解决您所有的营销系统问题！晶抖云软件供应链平台，微三云爆破裂变卖货系统！ＡＰＰ
、小程序、公众号、Ｈ ５，抖音小程序、头条小程序、支付宝小程序多端口七网合一，数据互通！

一套系统可以匹配以下模式：（未完，不断迭代更新中）

其他系统：

１）、路边停车收费物联网系统

——案例模式类似；启动科技、德蒙、拍拍停车、德立云、智谷联、

２）、智慧城市交通管理物联网系统

——案例模式类似：中科智泊、山东新众通、盛路物联

————－－－－

系统支持分销模式：

区域奖励模式，团队分红／分红榜模式，积分奖励模式，店铺奖励模式，绩效奖励模式，高级奖励模式
，一级／二级／三级分销模式、推广奖励模式，支持团队分红／分红榜模式、消费奖励模式

系统优势：

特有源码独立部署模式，支持任意多项功能组合，按需付费，随时补差价升级功能，可申请软件著作权
，可二次开发，让你的平台既能低成本起步，又能随着发展随时增加应用功能！我们不是仅仅卖给你一
个固定模板的系统，而是给你一套终身无限迭代、随时升级最新热门应用功能的系统，一套可以助你终
身创业而无需更换系统的源码系统，一套让你拥有无限可能的系统。

东莞市商二信息科技有限公司

东莞市莞云科技有限公司

深圳前海汇汇赢商物联科技有限公司

公司介绍：



东莞市商二信息科技有限公司旗下品牌有“微三云”“莞云”、“莞链”、“微云视”、“晶抖云”等
，创立于２０１４年，是高新技术企业、双软认证企业，经历５年深耕，从４个人发展到如今４００多
人，年软件系统销售额超过２个亿，服务企业３０万多家，源码运营客户超过５万家。

公司主营：

公司专业提供微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，目前已打造出“晶抖云”软件
供应链平台，功能应用涵盖ＡＩ智能名片、微信商城分销系统、移动社交分销ＡＰＰ、、城市Ｏ２Ｏ系
统、异业商家联盟系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售批发零售系统、拼团系统
、区／块／链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红
榜卖货系统、网红达人带货商家撮合分佣系统、路边停车收费系统，智慧停车系统，智慧城市交通系统
等。

公司地址：

广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层（可以直接上５楼５０１市场
部）

合作热线：

电话：１３９－２９２６－６３２１麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策
）

关注公众号“紫弘智慧”或搜索微信号（ｚｉｈｏｎｇ３３３）关注，了解更详细资料

经过多年高速发展，我国迅速聚集起众多的产业带，并带来了一定范围的产能过剩。业界人士认为，电
商平台的下沉不仅推进了优质产能与消费者需求的精准对接，释放了产业带价值，也从宏观上启动了中
国经济的“内需动力”。
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