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产品详情

直通车的权重就是质量分，质量分我们只要把产品放对类目、做好相关性，一般都会有7分以上，再之后

我们就要通过做好点击率来养权重了。

今日跟大家分享下点击率的影响因素 以及

点击率的提升方法。浙江云首网络科技有限公司专注做拼多多全托管推广 代运营服务。

一、影响点击率的因素

说到点击率，很多商家就会想到主图，开车后测图发现点击率很低，然后就不断地换图测图，测了半个

多月也没有测出合适的主图。

然后就一直在发愁怎么样才能做出一张合适的主图，其实这种情况，未必就一定是主图的问题。虽然主

图是影响点击率的主要因素，但主图并不是所有，流量的精准度同样会影响我们的点击率。

流量精准度是大家经常会忽视的一个影响点击率的因素，其实道理很简单，试想一下，如果你产品所推

送的人群都没有购买你产品的需求，那即使你主图做的再优秀，用户没有需求，自然就不会点进你的产

品。

导致这种情况通常有三种原因：



选词：选词一直都是直通车的核心点，如果连最基本的选词都没选对，那后续的数据肯定不好。比如我

们产品是一款卫衣，然后我们选择的关键词是“加绒外套女2020新款”，关键词不符，自然不会有精准

的流量展现。

人群：直通车是可以自定义人群推广的，如果我们设定的人群不精准，那我们直通车所推送的用户自然

也是不精准的，影响点击率自然不意外。

匹配方式：如果直通车或者商品的权重太低，再加上我们采取了广泛匹配的方式，就会导致获取到的都

是垃圾展现，没有优质流量。这种情况下我们可以调整为精准匹配，之后再去观察点击率的变化。

二、如何提高点击率养权重？

想要提高点击率，我们要做好主图和流量精准性两个方面，主图我们之前说过很多次了，我们今天主要

从优化流量精准度的方面来阐述如何提高点击率。

影响流量精准度的因素我们刚才说过了，想要做到流量的精准性，只要从刚才我们说的那几点去优化即

可。

选词：选词我们可以在搜索下拉框、竞品关键词或者直接在直通车推荐的词中筛选，注意这个词的相关

性一定要满分，且要拥有足够的热度。

如果是在搜索下拉框选的词或者是竞品中筛选出的关键词不知道该怎么看相关性，我们可以直接在拼多

多中搜索，如果这个词搜索出来的产品，都是我们的同类产品，那这个词就是我们精准的关键词。

至于搜索热度，可以在商家后台中查询。

人群：人群要精准，一定要测！因为你不测试的话，永远不知道哪一个人群才是你的精准人群。

但在测试时，我们可以根据店铺现有的访客人群，有一定的侧重点。比如在下图中，店铺的主要访客为1

8以下女性用户，在优化人群包的时候就可以围绕这个方向去搭建。

匹配方式：养权重的时候匹配方式最好选择精准匹配。虽然精准匹配的价格相比广泛匹配要高一些，但

前期我们的目的是以养权重为主，以精准匹配才能最大程度上保证进入流量的精准性，养好权重。



在权重养好后才能开始拖价，ppc才会降下来，所以千万不要因为一时的高ppc而选择广泛。

做好以上这几点，才能确保我们产品展现流量的精准性，如果这时候的点击率还是很低，那再来考虑主

图的问题。有逻辑地去判断导致产品点击率低的原因，再针对性地优化，才能做好点击率，养好直通车

权重。
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