
服装批发拿货规则柏来20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 服装批发拿货规则柏来20年冬装新款女式风衣外
套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:伯来
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

服装批发拿货规则柏来20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装拿货齐码、服装店如何做好货源、服装店如何找货
源。

一个品牌什么优势都不突出的时候，想用产品引流，只能采取视觉冲击力陈列搭配了。把款式搭配的极
具诱目性，不管是通过大胆的色彩组合，还是特别的橱窗场景设计、还是重复性的大面积表达某些元素
，用产品搭配带来视觉冲击都是比较容易实施的引流手段。开店容易，守店难！为什么很多服装店前期
光临的顾客挺多的，后面却寥寥无几？这让很多服装店老板甚是疑惑，零顾问今天帮大家分析一下流失
顾客的原因，一起来看看你家占几条！人们常说“人心隔肚皮”，你永远不会知道对方在想什么。但是
，在商品繁多的零售商店中，顾客对某一商品买还是不买，是由顾客的心理动机决定的。分析顾客的购
买心理，对零售商发现市场机会，采取相应措施促成交易，有重要意义。所以说，认真研究顾客的购买
心理，是做好买卖、防范顾客流失的重要条件。理智型、选价型、求新型、求名型、习惯型、不定型。
经营过程中对顾客的购买心理，零售商要细心观察研究，根据顾客的一举一动，一言一行，针对不同的
心理类型，采取不同的措施，做好服务工作，使顾客高兴而来，满意而归。货真价实、诚信经营，是与
顾客搞好关系、留住顾客的关键。顾客头疼的就是花了钱却买不到货真价实、称心如意的商品，只有自
觉拒绝出售假冒伪劣商品，不误导消费者，做到诚信经营、货真价实，本分做人，老实做事，才能赢得



顾客的信任，同时也一定会给零售商带来丰厚的回报。诚信经营是聚集人气、提高盈利的基础和保障，
也是零售商把生意做大、做强、做长久的重要法宝。在很多时候，大多消费者因商品质量不好，纷纷转

移消费“战场”。想开个女装店，可以辅助引入高科技设备

早在去年很多门店就引入了“AR试衣镜”体验区，整体的试装效果还是很火爆的，随着这些科技设备的
引入和人工智能的发展，一些AI智能回复或者深度交互体验设备，能够减少导购对购买过程的依赖，而
通过买家自己的深度体验而产生成交，降低人工成本；同时在电脑端存储的客户身材及消费喜好的数据

，能够为门店后续的货源组织提供更多依据，可谓一举多得。小型服装店进货的技巧：

1. 无论是批发市场还是品牌折扣供货商，选择稳定的合作伙伴能够为货源的组织提供一定的优势，无
论是供货折扣还是稳定性上，都是对小门店有好处的。毕竟小店要做到信息通达才能焕发出持续的吸引

力，所以在积累供货商资源上要用心。

2. 很多时候店主朋友们的进货喜欢按照个人的好恶来决定，但是自己的眼光是否能与市场的反馈同步
呢？这是谁也无法保证的事情。对于小型服装店进货渠道的选择和货源选择上来说，如果仅凭自己的眼
光来选货，可能会让门店阶段经营陷入很大的危机，多从客观角度调查自己市场上目标客群的需求才是
最重要的，同时也要善于听取供货商的一些建议，学会从他们给予的信息中分辨出对自己进货有帮助的

点。
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