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产品名称 拼多多代运营爆款绝非偶然 选择大于努力

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数 拼多多代运营:网店托管
服务模式:三对一
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

选择大过于努力，思路比方法重要。选择顺应市场的产品，做爆产品的概率就会高很多。我们都知道爆
款对于店铺的重要性，选对款式，那么你后续的推广工作必然是事半功倍、顺风顺水，还能带动店铺其
他的款式，提供店铺的总体销量。如果选错了款式，就等于走进死胡同里，前期花费大量的精力和推广
费用，付出再多的努力也是白搭。

款式的好坏，决定了我们店铺后面的路能走多远。

店铺的选款应该根据什么？

误区：凭借自己的感觉和直接进行选款。

正确：应该是通过数据化选择消费者所需，行业所需。

选款 时间很重要

当下有一句话都是大家耳熟能详的，‘’不要让孩子输在起跑线上”，然而你的产品就像你的孩子一样
，要不然等别人吧款式做爆了，追起来就比较困难了。

找准市场的正确点和衰退点，找出具备爆款的商品。

正确点：代表机会和契机，在弱环境下竞争更容易爆起，做领头羊永远比做跟屁虫强，不要忽视我们的
竞争对手，我们在寻找正确的时间点，我们对手也在寻找。

衰退点：在不可抗力的下滑或者死亡，在下滑衰退的时候，要找到下一个市场的切入的产品，以一个良
性循环承接上一个产品的流量。（针对季节性产品的应对措施）



现在是夏季的时候，一字肩连衣裙是卖得相当不错的，这时还选择相同的款式进行竞争，那么就很不合
适了，我们要在这个夏季衰退的时候，找到下一个市场需求的产品款式，抢占整一个市场。

从上面的图片来看，一字肩连衣裙的数据在2月份之后有一个明显的上升，一直到7月份数据开始下滑，
明显进入了衰退期，所以我们初期的切入点会选择2月份。

7月份下滑的时候我们的新款就得做好开始爆起的准备，秋冬的产品在8月的时候就要进入筹备阶段，10
月-2月的时间段是人气比较高的时间，在衰退的时候，新品又是切入点，形成良性循环。

选款跟我们买水果一样，宜早不宜迟，越早选定产品对于市场的而言越新鲜，通常消费者在购买商品的
时候，更愿意接受新鲜的产品（特价清仓除外）；

如果款式晚了，很可能优质的流量会被其他的竞品抢走，哪怕你的产品再强大也很难竞争过对手。因此
选择款式时间我们要把握得当，拖沓和太仓促都是不恰当的。

一般我们在网店中看到所销售的产品主要分两种：

季节性产品和非季节性产品

季节性产品有明显的季节和时间特定的销售，典型的特征是有一定的周期性和明显的淡旺季，例如：各
位服装、鞋子、各种应季的蔬菜水果和节日食品等。

非季节性产品一年四季都能正常进行生产，没有明显的销售淡旺季区别，在时间内的销售量也是比较稳
定。例如：生活用品、电子产品、书籍等。

选款时，尤其注意季节性产品的选款时间，举个例子，在拼多多上面搜索女装的大部分时间包含“夏新
款”“2019新款夏装”“2019短袖女装”等关键词，而一般夏季女装在5、6月份是最为热销的时间，但
它的动销却是在每年的三月份前后就开始，因此选款时间可见而知是提前在三月份的时候就要完成。

对于没有明显季节性的产品，推广更加是严格的要求。

为什么这么说呢？因为对于消费者心理对没有销量、评价的新款产品一定都是存在疑问心理，会考量这
样的新产品在没有销量、评价的时候是否可以购买。

因此新款产品更加需要流量的推动才能更快打开市场，这类产品通常都需要伴随着各种促销活动进大面
积增加曝光、提高销量以及评价，秒杀、多多进宝等大流量活动提高曝光率，从而抢占先机，快速提升
排名。

选款要符合店铺风格

我们在选款的时候要符合接下来整一个店铺整体的风格，有一些卖家在选款时没有进行很好的规划，看
到哪个款式认为感觉不错就把它放在店铺里面进行销售，其实这样的走法是万万不可取的，为什么呢？

拼多多一般都是主营一个类目下面的产品，除了好管理以外，拼多多的人群标签匹配机制也会根据你的
类目给你推送精准流量。如果你的类目占比太杂乱，店铺的标签也随着被打乱，从而拼多多无法判断你
的店铺定位是什么，导致你后期的推广人群标签不精准无法推送精准流量



我们在做类目店铺要统一，店铺风格最好也是要做到统一专注，选款的方面要符合店铺整体风格。

最终结论：他们的款式仍然销量不错，却利润很低；而我的款式利润是相对他们而言是他们的双倍，却
销量只有他们的一半。最后这款产品也是在双十二期间被推爆起来，日均订单也是在600-700之间。

核心不是找爆款，而是要做自己的独特有优势的款。

一个爆款的成功，绝对不是偶然，选品、选款、测款，这些都是必须要做的，要有正确的操作思路和分
析数据的方法，选择大真的是过于努力，思路比方法重要。
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