
秋季女装拿货经验秋莎20年春装新款女式风衣外套

产品名称 秋季女装拿货经验秋莎20年春装新款女式风衣外
套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:秋莎
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

秋季女装拿货经验秋莎20年春装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装去哪拿货便宜、服装店广东货源、服装店定制货源
。

门店有了达成目标的方法，关键就是看导购如何去努力和持续努力，而这种努力一方面依靠导购的职业
培训素养，另一方面则需要强化内部激励造势，将员工激活起来。召开启动会，造势。通过启动大会造

势，一来可以分享成功销售的经验，二来可以明确每个人的冲刺目标，让大家针对冲刺做出承诺，展开P
K，形成势必达成的气势和氛围。明确门店激励方法，如日激励，月激励，激励等。要针对门店目标分
解到人、到天后，展开各种激励措施激活员工：将销售分解到每一天， 则分别给予更多的奖励，让奖
励成为每一天每一个人奋斗的原动力。达成月度目标设置额外奖励，让导购、店长自己关注销售进度，
自己生发完成任务的各种办法，同时让他们彼此之间去竞争竞赛。在每个区域设定门店月度完成率一名
，员工完成率月度一名，连带销售数量一名等，给予一定的奖励，在树立榜样的同时，也树立了前进的
标杆。现场兑现激励。针对日激励，每天兑现，每天直接发放，才有激励的感觉和效果。同时针对激励
发放的情况，通过微信、短信与区域集体分享。目标与方法、激励方案确定后，剩下的工作就是赢在执
行了，而执行的关键就是盯、关、跟，盯紧每天的工作，关注每天的任务进度，实地跟进工作的改善和



问题解决。强化报数，及时了解进度与现状。要求每天每个门店每班报数，让每一个班销售完成的情况
都清晰明了，让每一个班每一个导购都知道自己任务完成的现状。开一个服装店大概多少钱？品牌化运

营需考虑加盟费

这里首先考虑到品牌化运营模式是因为现在人们对品牌的认可度越来越高，可以说在服饰选购过程中对
于品牌服饰的购买力和需求是逐步增加的。如果创业者选择品牌化运营模式，那么就必然会面临选择品
牌加盟或者折扣品牌加盟的过程。对于一些品牌专卖而言，不同档次品牌的加盟费会有差别，因为质量
、设计、款式、市场影响力等方面都决定着品牌地位和加盟费的高低。通常情况下一些知名的品牌专卖
加盟费能达到百万级，中档品牌专卖加盟费是十万级，整体的创业投入较高，对创业者的现金流提供了
更高的要求。所以越来越多的中小创业者会选择成本较低的折扣品牌加盟，以降低创业风险和投资压力

。
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