
曼德诗女装拿货价钱莎飞20年春装新款女式风衣外套

产品名称 曼德诗女装拿货价钱莎飞20年春装新款女式风衣
外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:莎飞
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

曼德诗女装拿货价钱莎飞20年春装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、昆诗兰女装几折拿货、服装店货源从哪、服装店货源。

开店、守店是传统的做法，即等客人进店，让客人自行挑选是开店人的习惯，很少有人去靠虑店外的“
功夫”，这种做法使许多从店铺门前路过的客人没能进店。绝大多数服装店会有“暴款”之说，即某一
款或几款服装卖得特别多，这种现象让许多店主为进货的挑选正确而感到得意，而实际上这不是一件好
事，有“暴款”就有与之对应的“滞销款”，这还是许多人开服装店赚到的钱都贴在一堆货底中的主要
原因。这种问题的正确处理办法是，店员要学会真正卖衣服，懂得色彩搭配、服装与人体的搭配等，做
到在店员眼里做到每一件衣服都是好产品，让店里所有的货品都能找到适合的客户。这种错误在服装零
售业表现得非常明显，服装店几乎是没制度的地方，偶见制度者也无非是上下班时间的规定，店主用这
种制度约束店员而已。事实上，不管哪方面的制度，只有能调动店员积极性的制度才是好的制度。在此
只强调一下薪酬制度，因为这项制度对店员的积极性能否被调动起着关键的作用。解决方案：一是换人
，把原店员全部辞退，另行招聘新店员；二是调整薪酬制度，原底薪和业绩提成比例不变，新确定一个
营业额基数，即以以往低月营业额三万元为基数，营业额每增加三万元，店员的底薪也随之增加一倍，
业绩提成照样给付。这一制度推行后，当月营业额就翻了一倍多，次月起就翻了两倍以上，月营业额接
近十万元。服装店的服务错误主要表现在“被动服务”和“没有后续性服务”两个方面，这些错误导致



了成交率和交易量偏低，导致难做成回头客。如店员在客人进店后，虽然有很礼貌的语言接待，但缺乏
行为接待，即让客人自行挑选产品，交易全程都是被动地服务。怎么才能开服装店？做好市场定位

开服装店自己进货好还是加盟好之资金状况

对于手头资金充裕的人来说，无论选择自己进货还是加盟都可以，而且在货源和加盟品牌的甄选上更有
优势。而手头资金可能有限，需要合理安排各种投资预算的店主朋友们来说，最好选择自己进货的方式

来合理控制运营成本，对于货源更精准，那么投资也会少花冤枉钱，创业的风险就更低。

开服装店自己进货好还是加盟好还是需要根据自己的实际情况来进行选择，无论是找货源还是找女装折
扣品牌加盟，爱无季都能给予您专业实用的支持和建议，欢迎全国的店主朋友们前来爱无季实地考察。
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