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产品名称 35岁月工资6K,办公室升职无望,打算辞职开早餐
店,我只给他三点建议

公司名称 河南华略实业有限公司

价格 3.00/1

规格参数

公司地址 郑州市二七区大学南路8号12号楼2单元22层2225
号（注册地址）

联系电话  15538009219

产品详情
在职场中，35岁是一个分水岭，对于不稳定的勉强糊口的工作和前途不明的创业，你觉得选择哪个对35岁的你更适合一点呢？
一切要从实际情况出发，稳住目前所从事的工作，不要急功近利。创业切忌盲目跟风，什么项目热门就投资什么，什么赚钱就做什么，不结合自己的实际情况去做，往往没赚到钱反而把资本搭进去了。民以食为天，餐饮业永远都是热门的创业项目。对于零经验无技术的人人来说，早餐店也是最合适不过的了，投入成本低、来钱快。
三点建议:
第一点，开早餐店赚的是辛苦钱。
早餐店赚钱是肯定的，但需要提前做好吃苦的准备。
市场需求量比较大，前有煎饼大妈月入三万,今有烧饼大叔卖早餐攒出7套房!早餐在如今生活中起到至关重要的作用，上班族群体80%在外买早餐。我是开皇家粥道店的，生意稳定，回头客多。一般花2.5元钱一杯粥，一个煎饼果子是5块钱，所以一顿早餐下来也就是七八块左右。平时早上五点多起床，开始熬粥，每天六点多营业。一直干到晚上九点多。一日三餐，日均收入在5000多。
 
第二点，早餐有特色，独占市场。
摸清当地市场，以及周围人群的口味需求。根据实际情况，做出适合当地特色的健康美食。如今人们比较注重饮食健康，追求平价、高质、卫生的产品。所以早餐店一定要经历试营业阶段。试营业期间摸清大多数顾客的口味需要，探索产品的不足并及时改善优化，精益求精。
第三点，早餐店面选址尤为重要。
开早餐店，选址非常重要，选址的好坏直接影响店面生意，也就意味着选择一个好的店面位置就算成功了一半。

早餐店适合开在人流量比较集中的地方，尤其是社区、办公楼、医院、菜市场等附近。这几个类型区域的顾客比较固定，只要服务跟上，回头客是只多不少的。
我的皇家粥道店是在社区附近，旁边有地铁口和公交站。店铺面积在15平方左右，租金一个月3000，店里没有堂食，所有的都是打包带走，方便卫生、快捷。所以也深受广大顾客的喜爱。在这里分享自己开皇家粥道店的多年经验，希望能够帮助要创业开早餐店的朋友们不走弯路。
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