
杭州淘宝直播代运营 运营机构

产品名称 杭州淘宝直播代运营 运营机构

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

随着淘宝直播的火热进行中，有条件的商家都在开通了淘宝直播号，并且开始利用淘宝直播进行带货，
而且效果和反馈是非常好的，现在直播是当下互联网最火热的风口。 

我公司专注做淘宝直播代运营 直播开号 粉丝维护  人气提升  直播策划
直播脚本撰写等一条龙的代运营服务。

做直播运营的都知道，想要把销量做起来，最主要的就是第一步，先把人气拉起来，
那如何来拉升直播的人气呢？

下面从多个方面来谈谈淘宝直播怎么吸引人气。在直播权限通过了之后，商家和主播想到的第一件事就
是，直播是的人气，那么时的人气有什么办法提高吗？

1、淘宝直播的主题要明确 一场直播就如同一场影像或者一个节目一样，观看者希望看完之后有所收获
，就像电影散场之后，对于电影的好坏大众心里已有自己的评价。 做淘宝直播之前，主播要确定明确的
主题，就是你这场直播的目的是什么?根据直播的目的，进行分阶段的直播计划。根据你直播的产品进行
准确的受众分析，这些受众的兴趣在哪里，什么样子的主题可以吸引他们的关注。找到一个特色鲜明，
抓人眼球的主题你的直播就已经成功了一半。主题尽量做到简洁凝练，一针见血，深入人心。

 2、淘宝直播封面要抓人眼球 没有看电影之前，电影海报就是大家了解电影的主要途径，这张海报做
的怎么样，决定着对受众的吸引力。同样，淘宝直播之前需要做一张充满创意的直播封面，吸引买家点
击进入观看。 淘宝直播封面就像是直通车的主图一样，主要作用就是用来吸引买家点击的，开直通车一
直强调主图的重要性，是因为这张主图决定着开直通车的效果。一张高清，创意十足，充满美感的封面
会让买家不由自主的点击，当然，封面要和你直播的内容完全吻合，不能为了吸引人气，提供和直播内
容不相符的图片，这种欺骗买家的行为注定走的不长远。

 3、淘宝直播要善于顾客互动 直播的优点就是主播和观众可以实行即时的互动，提升观众的参与感。
观众的问题可以及时得到答复，在下单之前增加了对产品的了解。 淘宝一次直播行为也会有着无数次的
互动，这种互动会不断的加深彼此之间的联结。让你的互动更加有意思更加有趣，需要直播人员进行创



意构思。回答观众的问题或者做一些观看淘宝直播送店铺、优惠券以及奖的活动回馈顾客，这都是相对
比较简单的互动，在整个直播过程中都要让观众具有兴奋感、新鲜感，可以构思一些高级的互动。 

4、淘宝直播要有优质的内容 直播网站只是一个载体，一个工具，利用这个工具创造什么样的内容才是
最重要的。在淘宝上做直播的店铺有很多，为什么有的屡创销售传奇，有的没有人愿意参与，差别就在
内容。这个“内容为王”的年代，没有优秀的内容，再好的工具也没有多大用处，只是昙花一现而已。 
观察顾客对哪些商品需要大，他们期待在淘宝直播上面看到什么样的内容。同样的产品，淘宝直播的内
容要不定期的变换，因为一个东西播的时间太多了粉丝会觉得很无聊，结合产品和顾客的需要不断优化
直播的内容。

 5、淘宝直播的前期宣传要做好 淘宝直播之前要预热，可以通过微淘、微播等方式提前宣传，告知顾
客直播的时间、内容，提高曝光度。这样在没有直播之前已经积累了部分客户，在直播进行中这部分客
户就会发生裂变，慢慢增多。

以上是我们总结的真直播提升人气的玩法，希望对您能够有所帮助，也欢迎大家前来咨询 相互探讨。
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