
女装店拿货要多少钱嘉贝逸飞20年春装新款女式风衣外套

产品名称 女装店拿货要多少钱嘉贝逸飞20年春装新款女式
风衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:嘉贝逸飞
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

女装店拿货要多少钱嘉贝逸飞20年春装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、卡索女装拿货、服装进货注意什么、服装进货价格单。

人的本能是趋光性，五大感官首选视觉感官，而光在此过程中起主要作用，灯光应该打在哪里，什么时
候开什么灯，应该有个流程表。记得之前有个问题一直在纠结，客户因为晚上没顾客，所以没开LOGO

灯，可能考虑到费用管理。试问，你招牌灯都不开的店，顾客会进来吗？相比之下，有些店铺关店后LO
GO持续开着，老板说是打广告，这样的老板有魄力。顾客期望得到的是一个自然、温馨、舒适的购物环
境，其实也就是另一个“家”。围绕三个环境因素，结合本身品牌定位及消费群体，塑造好的购物环境
和体验是重要因素。除了视觉，听觉触动也是影响因素之一。什么时段放什么音乐，节庆假日放什么音
乐，这也是需要大家思考的问题，杜绝一天到晚循环播放几首曲子，音乐应该分时段，有主题，有吸引
力。中国人有个特点叫聚众消费，旺场的时候，顾客会因好奇心往店里进去，淡场时呢?所以你一定要塑
造旺场氛围，也可以做模拟演练等，塑造旺场氛围。很多门店都有迎宾，有的还是标准化的训练，非常
到位，但是往往忽视了送宾这环节，古语“送客送到三里外”，只要你在收银环节、送宾环节重视，相
信销量会有提升的。经营管理分享，搜索关注零道咨询。相信前期大家都有在做短信回访、3T回访，在
这个与时俱进的年代，你是否让你的员工做好微信、微博推广工作，增加客户粘度？是否分客户管理，
建立情感式链接，让你的员工管理好你的顾客，加强他们之间的粘度呢？提升店铺员工形象也是品牌形



象重要的一环节。员工代表店铺，代表品牌，其言行举止，销售接待相信你都会经过一定的培训，但是
，在这里，需要的是固化。在商场开服装店流程之品牌及货源准备

一般情况下商场可能会对服装品牌或者销量有一定的要求。如果商场的竞品和自己所做的服装相差太大
，而消费人群是一致的，那么自己后进场的门店肯定是处于劣势的。所以根据商场的主流客户群体再次

定位自己的货源和价位也是很重要的。如果您是做品牌折扣店，更要选择好适销的品牌货源才行。

女装特卖货源之消耗快的款

消耗快的服装类型很好理解，像T恤、牛仔裤这种基本上每个人都是必备的，适用场景多且常规，基本
上每个季度都能销售，尤其是夏装的短T，有许多客户一下拿个4、5件都很正常。所以这种消耗快的服装

也可以作为特卖货源，因为有足够大的需求量。
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