
小众品牌女装拿货迪卡轩20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 小众品牌女装拿货迪卡轩20年冬装新款女式风衣
外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:迪卡轩
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

小众品牌女装拿货迪卡轩20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装拿货颜色技巧、批发商服装进货渠道、服装进货批
发app。

商场用得比较多，对于比较大的店铺里也可以用，可以提高二天左右进行宣传，横幅可以提前挂，真正
促销时间可以限时一天，一般产品折扣都比较低，把新产品正价产品收柜，如果数量不多的话可以继续
向公司申请，以达到一定的影响力，找一个很好的主题，如全场装修、门面折迁、店庆等。是指利用消
费者追求刺激和希望中奖的心理，以抽奖赢得现金、奖品或者商品，强化购买某种产品的欲望，对销售
具有直接的拉动作用，可以吸引新顾客尝试购买，促使老顾客再次购买或者多次重复购买，达到促进产
品销售的目的。抽奖促销是我们在日常生活中常见的促销方式。采取抽奖促销的不分是大品牌，还是新
进入市场的品牌，都是屡试屡爽的促销方式。固定的促销时间，让消费者形成一种习惯，以特价为主，
比如每周六特价促销日，比如每月特价专场，把正价产品入库，促销结束后再全部更换产品，做好陈列

，以消化库存为主。对于比较大的店铺来说库存也比较大，特价专场就可以试用。有的商场实行4折销售
，却用另一种方式如5折再8折，吸引了不少人购买，这是抓住人喜欢优惠多的心理。店铺也可以借用，

比如会员可以折上折，比如买满多少还可以再9折。在短期内可以快速拉动销售、生效快，增加消费者的
购买量，对消费者具有冲击力和诱惑力，直接打折在促销中采取的常见、也是有效的促销策略。现在市



场诚信度不高的情况下，到处是促销，到处都充满着消费陷阱，面对纷扰的市场环境，作为消费者，有
时分不清真伪，面对众多的促销活动有点无所适从的感觉。因此，在这样的大环境下，进行货品打折，

是直接的方法，也是消费者容易接受的方法。    中国大的服装批发市场之武汉篇

汉派女装是排在粤派女装，杭派女装后的第三梯队力量，武汉女装批发以汉正街最为闻名。汉派女装涵
盖低中高三个档次，其中以最有名应属棉服品类。长江以北大部分档口的棉服都来自武汉。汉正街的白
马服装批发市场、库玛名品服装城、以及位于江汉区的唐家墩服装交易市场组成了武汉的批发市场格局
。（白马是建立最早的批发市场，以中低端货为主。库玛市场档次比白马高一些，以江浙厂家品牌货为
主）除此之外，武汉还有：大夹街服装批发市场、汉口北服装批发城、多福商城可以供店老板们进货。

女装怎么拿货？与批发商的讲价技巧

这是一个所有新手店主们批发时都发愁的问题，因为缺乏经验所以不敢大量拿货，但是小批量的去拿又
没办法拿到比较有优势的价格。这似乎是个永远也无法解决的矛盾，但是需要自己不断地累积经验和技
巧。关于和批发商的讲价技巧，之前爱无季小编有专门的文章介绍过，从外部装备到内部素质都有需要

注意的重点，如果您对讲价感兴趣，可以再搜索出来复习一下。
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