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产品详情

  做淘宝的人都知道，最头疼的就是流量问题了，店铺要学会引流，有流量才有销量，所以说流量是店铺成功的基础

。流量对我们来说太重要了，设想一下，如果我们的优化都做好了，但是没有人进来浏览，没有人光顾有什么用呢?流

量是赚钱的前提，有流量才有机会成交。那么，店铺怎么实现引流呢?

大家都知道直通车

是店铺引流的主要方式，并且90%的人都在开直通车，直通车可以让你的宝贝在庞大的数据平台中获取更多的人气和流

量。但是怎么开好直通车才能取得较好的效果呢?

选款测款：

选款是店铺走向成功的第一步，一个好的选款需要满足下面的条件：款式大众化，有市场需求，受众普及率较高;产品

的性价比较高，属性、特点、卖点、价格在同类中具有竞争优势;应季性，符合当季，需求量较大;基础销量和评价，顾

客在浏览宝贝的时候会经常看销量和评价的;稳定的货源，确保产品可以持续不断的供应。

在测款期的时候，我们要保持标题和推广图的一致性，以免造成因创意的差异对数据造成影响，所以我们在这个期间主

要分析的是展现量、点击率、收藏量、转化率和停留时间。为了确保测款的准确，需要参考相关的流量数据。

http://www.dinghaiec.com/


选词：

直通车选词途径：系统推荐词。参考相关性，展现量，点击率等指标做出相关关键词的选择，另外还有最近热搜词，飙

升词等等这些词也可以作为你选词的参考，切不可盲目添加，要综合分析再做添加。

直通车后台流量解析。直通车后台流量解析，也是你也是不错之选，相关词的搜索展现情况，一搜便知，下载下来好好

研究组合，这个途径还是不错的。

组合关键词。精准狙击选词养词，打好直通车引流!关键词的组合是非常不错的选词途径，这种方式匹配的关键词，相

关度高，转化率好。

搜索下拉框。

最近搜索量比较大，近期飙升词等等都会展现在下拉框里，这些词流量较高，另外一些属性词一样可以参考使用。

借用别人的关键词。直接参考同类目热门店铺的热销同类宝贝的关键词，直接套用别人店铺的热词，这样做很轻松，流

量也不会小，但是要注意的是，虽然这样流量来了，但是转化率一般不会很好，需要自己一步步优化。

其他途径。 比如像生意参谋里的选词助手，淘宝排行榜，top20、省油宝好词推荐等等，这里就不再多说了，以上为最

常用的选词方法，选词不可偷懒，基础的东西不认真做，后面就会出现一个个漏洞，各方面问题，词选不好，你是开不

好车的。

点击率：

一个创意的直通车推广

图，可以吸引更多人的眼球，提高宝贝的点击率。怎么才算是一张好的推广图，至少需要具备下面三点：图片清晰、突

出宝贝的卖点和促销字眼、宝贝的独特的呈现形式。

除了推广图之外，其他影响点击率的因素：直通车图、首选关键词、宝贝的投放地域、关键词的出价卡位、主推款式。

详情页：
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详情页毫无逻辑，凌乱无章是无法吸引消费者目光的，宝贝详情页的好坏，直接影响着转化率。详情页要想做的生动、

吸引人，需要突出自己的产品比别人更好的地方;让买家能够清晰地了解到你的产品能给你带来了什么价值;列出20个左

右的产品属性特征;详情页的文字不用太多，简洁凝练具有冲击力才能给买家留下深刻的印象。

店铺优化的技巧有很多，大家可以根据小编带来的技巧去尝试一下，然后根据实际优化的情况再进行调整，希望今天的

分享对大家有帮助呦!
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