
尚舍女装拿货几折太平鸟20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 尚舍女装拿货几折太平鸟20年冬装新款女式风衣
外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:太平鸟

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

尚舍女装拿货几折太平鸟20年冬装新款女式风衣外套

 

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装批发怎么拿货、服装进货渠道价格、服装进货走份
网站。

 

“每天有许多顾客到我的店里，但许多人逛一逛看一看就走人了，实际的成交率并不高。我该如何让他
们停下脚步，给我们销售员提供一个推销机会呢？”这一现象并不是孤立的，许多门店老板头疼的问题
是——进店的顾客来去匆匆，如何让他们下定决心，不怕牺牲，排除万难地掏钱？如何用一句话吸引顾
客、决胜成交、提升销量呢？一个老板介绍自己的经验：千方百计，让每一个进店的顾客后都要掏钱后
再走。由于实际成交率高，尽管客流量不高，但实际销量并不低。有些老板也要有这种心态。提高成交
率，要从细节入手，销售无大事，但也无小事。一些细节会影响到顾客的购买心情，从而影响销售。店
内有让顾客坐的地方很重要。让顾客由站着随时可能会走，变成坐下慢慢听你说话很重要。店内要有毛
绒玩具，以安抚住顾客调皮的孩子，好让顾客安心购物。妈妈买东西，只要孩子一哭闹，她买什么东西
的兴趣都没了，肯定会抱着孩子走。店内要有放宣传杂志，让顾客的同伴坐下来翻看，她就会安下心来
等她的朋友东挑西选了。要拉着顾客的手，边聊边给她仔细讲解和体验。一方面让她看到产品的信息，
另一方面更拉近了和顾客的距离，让她产生信任感和好感。在日常生活中，只有很亲近的人才会彼此拉
手的。人都是喜欢温暖和抚摸的。店面销售一步，是要引起顾客的注意。在接待顾客时，销售员如何用



一句话就能够吸引住顾客？一句话吸引顾客，不是让顾客马上购买产品，而是引起顾客的注意和兴趣，
愿意听销售员的产品介绍，为销售员提供一个推销产品的机会。一些导购员见了顾客后只会讲三句话：
欢迎光临，随便看看，再见。爱无季是一家专业从事品牌女装折扣批发与运营的服装品牌，在折扣批发
行业拥有逾13年的从业经验。品牌位于九省通衢武汉，交通十分便利，且与国内众多知名服装生产厂家
保持着长期紧密合作关系，长年保持每季度30个品牌的供应，更新快、价格低、100%正品保证，常年0.5
—1折供货，如果您也在考虑怎样联系服装厂家及找货源，不妨可以考察看看。

批发服装外贸之风格确定

说实话市场上的外贸服装货源也是种类繁杂，而且有些外贸服装采取的尺码包括风格可能都是遵循的欧
美的标准，在一定程度上，可能适合国内市场的品牌和服装风格、尺码都需要重新筛选。那么这时候店
主朋友就要做好功课了，不要盲目看到外贸服装货源就贸然进货，而是看款式、风格和尺码是否与自己
当地的目标客群需求重合。这样才能让自己批发服装外贸更有针对性、经营更容易成功。
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