
女装新手拿货依俪朵20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 女装新手拿货依俪朵20年冬装新款女式风衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:依俪朵
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

女装新手拿货依俪朵20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、拿货网女装、一般服装进货在哪进货、服装进货款式分
几种。

透过现象看本质，客户真正需要的是什么,客户向你购买的背后是解决哪些问题？千万不要围绕着产品做
文章，一定要围绕着问题做文章。思考一下，客户向你购买，他是什么原因，真正的原因是什么？是你
帮助他解决了哪些问题？把他列出来，印在你的宣传册上、你的网站上⋯⋯让客户和你产生共鸣，甚至
唤醒客户沉睡的需求⋯⋯记住：永远只给客户想要的，千万不给自己想给的。所有人都不喜欢便宜货，
但是所有人都喜欢占小便宜。这叫本能，这叫人性。所有人都喜欢占小便宜。无论他现在多么的富有。
如果你能够满足他占小便宜的心理，那么成交自然水道渠成。逛京东，第一反映冲动；逛美团，第一反
映冲动；逛天猫，第一反映冲动；逛凡客，第一反映冲动⋯⋯你看看这些大的电商，哪一个不让你产生
一种冲动的感觉，哪一个不让你感觉捡一个大便宜。神秘感总能诱发人们的好奇心，无论你之前有没有
使用过这个产品，你都会很渴望新的东西。在营销过程，一套降龙十八掌，你只给客户露五掌，客户就
会对剩下的十三掌产生一种神秘感，因为他不知道。如果前五掌，客户受益的话，他就会愿意掏钱购买
剩下的十三掌。换句话说，如果你把十八掌一下子全打给客户看了，这时候，客户并不一定会向你购买
，因为他已经知道了。在我们每一个人内心都会有梦想，梦想将来一天会怎么样怎么样⋯⋯无论任何人
都有。如果说上面第一条理由：你能够为客户解决问题。我们满足的是客户的实际需求的话，那么这一



条理由就是客户的心理需求。 怎么开好服装店之店址的深度调研

①店铺周围环境调研：这里的环境好环有两种含义。一种含义是指店铺周围的事实环境情况，比如有的
店不远处便是垃圾堆、臭水沟或店门外灰尘飞舞等，这都不是好的开店环境；另一种含义指店铺的自然
吸引进店潜质，比如说热门商圈、人口密度大的中心或者路口自然比较有优势，但是像坡路、角落等地
就不是很好环境了。②交通条件是否方便：主要考虑的是顾客进店及购物的便利性，下货的便利性和传
播的便利性（即新客到店的路线是否畅通等等）③周围设施对店铺是否有利：这是防止有些临街店铺有
道路障碍或者是市政维修的一些障碍，比如说栅栏、围栏包括街道的规划都会影响门店视线。④服务区
域人口情况：一般来讲怎么开好服装店，选择一些人流量大的商圈或者社区集群都是最直接的思路。但
是这类商圈的成本都不低，所以降级的选择法就是看目标人群密集的地方，或者生活的地方，比如大型
社区，或者大学城附近，都能提供一定的服装店精准人流量。⑤目标客群的消费实力：精准匹配目标客
群消费实力开店更容易成功，如果自己做的是高端服装，在人群筛选和选址时就要注意留心区域的这些

高端消费群经常出现的地方；反之，则要足够亲民接地气。
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