
网上女装拿货的网站凡释20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 网上女装拿货的网站凡释20年冬装新款女式风衣
外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:凡释
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

网上女装拿货的网站凡释20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装拿货渠道微信、服装实体店怎么网上拿货、拿货服
装需要注意哪些。

根据销售现场的观察，我们不难发现销售导购经常在推荐商品给顾客的时候，是以单件推荐为主要的行
为，但是这样的推荐行为事实上会有几点问题存在：推单件商品所存在大的弊端就是，这样的推荐方式
容易将顾客当下的判断推向于“要还是不要”或是“好还是不好”的选择上，这对于我们的销售不利，

虽然顾客还是有50%的概率会选择要，但是也有50%的概率会选择不要。尽量不要让顾客在要或不要上做
选择，而是让顾客在选A还是选B上做选择，在两相比较下选出自己比较满意的商品。或是导购也可以从
两件商品的差异中找寻顾客的喜好，加强对购买欲望的刺激，这样在两件商品的对比中，顾客也会比较
容易出现喜好的偏向，如果是单一的商品就不容易出现。现在我们可以用简单的计算方式来了解一下一
个动作的差异可以造成多大的影响：如果一个顾客给我们三次推荐的机会，一次推一件，终就是三件商
品见面的机会，而一次如果习惯性推荐两件，那么就会有六件商品跟顾客见面的机会，这样一个顾客就
会产生三件商品与顾客见面的差异。如果一天一家店铺用接待十个顾客来计算，那么在一家店铺上就会
产生三十件商品与顾客见面的差异，一个月就会有至少九百次的差异，那一年下来，一家店铺就有可能
因为一个动作的改变，多增加一万次的商品见面机会。这一万次的见面机会就是隐形的业绩，是在原有



的技能和知识的基础上自然而然可以增长起来的业绩，不需要员工能力的增加，只要做出简单的行为改
变即可。如果我们要训练一个员工的连带能力，可能需要耗费较长的时间，但是从推荐一件单品到推荐
两件商品，却是我们店铺立刻就可以做到的，能力提升与否，管理者不好监督和考核，但是推荐一件或
是两件商品却是用眼睛就可以立即看到的结果，而且不会有任何的争议。女装品牌折扣货源是否实物拍

摄

很多品牌供货商都会有自己的官网或者线上的一些宣传渠道，在还未到达厂家考察，只是在网上初步筛
选时，如果官网或者宣传网站内展示的图片很少，或者大都是一些设计图或者很多跟别家类似款的图，
那这个品牌肯定是不可靠的。爱无季小编再次提醒店主朋友们，找货源时多看实拍图，包括工厂实拍和

产品实拍，带上品牌的水印也能多一重保障。同时视频也能够看货的话，可以看看货源的实拍视频。
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