
一手app女装怎么拿货宠爱女人20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 一手app女装怎么拿货宠爱女人20年冬装新款女
式风衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:宠爱女人
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

一手app女装怎么拿货宠爱女人20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装批发拿货市场、服装怎么直接找厂家拿货、大码服
装在哪里拿货。

现在的女装市场竞争力很大，大街小巷随处可见琳琅满目的女装店，想要在这些店铺中让自己的店铺生
意比别人家的好，重要的是要懂得销售，只有掌握一定的女装销售技巧，才能让顾客购买你的女装。今
天小编就来分享是个令女装导购惊呆了的销售技巧。女装销售技巧一：顾客来啦好几批，应接不暇时，
应先接待有实力的和购买欲望强的客人；对其它顾客，只需打个礼节性的招呼即可。严禁蜻蜓点水式的
服务，特别是已到啦快付款时的关键时刻（如果在这时，你又去接洽其他人，付款的客户很可能又要临
时改变购买主意，到后可能一无所获）。女装销售技巧二：介绍时，应坦然自若、乐观积极地面对顾客
，并耐心介绍。切勿在客人面前做任何消极的动作，如：打呵欠、伸懒腰、挖鼻孔等，否则生意告吹。
站位好是：采用堵住客人的形式（办法可多样），营业员间应默契配合。女装销售技巧三：顾客试好的
衣服，应说：“就这件好啦”，切勿说：“这件你要不要？”。对有购买力的客人，应多多介绍，大力
推销，绝不要轻易放弃。收银时，应快速出手接钱（绝不给顾客犹豫时间），并检查钱币的真伪，不得
粗心。女装销售技巧四：不要站在门口堵塞通道。无事可做时，切勿傻傻地站着不动，应装作忙碌的样
子，在收银台上“随意”搁几件衣服，整理货品、试穿衣服和熟记剩下的码子（要做到心中有数，以免



介绍时慌里慌张）等，以调整好自己的心态，这样在真正接触顾客时自己才会自信和落落大方。不要给
顾客高压姿势，不要让顾客觉得你很精明。掌握女装折扣货源的货量比例

女装最怕压货，折扣女装货源的进货相对而言对货品的自选空间不那么大，且每份里面会包含一些库存
的货，所以看一份货源是否可批，也要看这份货的结构以及门店整体的货品结构是否合理，如果不合理

，需要在走份或者挑款的时候进行干预和调整。通常情况下，一家门店的货品比例如下：

1、主力款服装与普装份额是7：3，所谓普装即是常见的衬衣、裤子、小套衫等，这么假如主力款服装货
量比较多，也可以通过与普装的搭配，创造更多的销售机会。

2、爆款，每款(指不一样色彩、尺码)最多进货两件，因为对于小的服装店来说，2件是一个安全底限，
假如不够还能够补货，毕竟进爆款和非常相似，过多资金压在一款服装上就有压货的风险。但女装折扣
一般是按份出，所以不存在这个危险，只是在某份货中出现的爆款，自己要注意记好风格和款式，以防

万一补货时没有，寻找替代品牌。

3、春夏装的品种要比秋冬装多，这是因为春夏装的整体陈列比秋冬装在同等面积下需要的货量更多，且
春夏季人们因为户外活动需求，整体的服装需求也多，所以需要比秋冬装多出约40%的备货量。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

