
提升店铺曝光量技巧，深圳淘宝运营深圳天猫入驻

产品名称 提升店铺曝光量技巧，深圳淘宝运营深圳天猫入
驻

公司名称 深圳市金世博创科技有限公司

价格 1.00/1

规格参数 博创电商:小李子电商

公司地址 宝安区民治街道龙岗

联系电话 0755-21072997 13534001594

产品详情

一、什么是曝光量？

曝光量：在指定时间内会员产品和公司信息在阿里巴巴被买家看到的次数。当买家在阿里巴巴上找到您
的供求信息以及公司介绍后，您的信息被展示在页面上，都会被计算入曝光量。

常见的有：

1）买家通过关键词搜索，您的信息展示在搜索结果页面中，即会被统计进入曝光量，

2）当买家查看供应信息详细页面的时候，下面会有"其他公司产品推荐"在这里出现，也计入曝光量，

3）当买家搜索到您的公司介绍，您的公司展示在公司库的搜索结果中，也会计入曝光量；

4）买家进入到您的旺铺或者二级域名的企业网站时，页面上展示了供应信息，也会被计算入曝光量。

说明：以上会计入曝光量的为举例，包括了大部分情况，但是会计算入曝光量的不限于这些，只要网站
上出现您的供求信息，都会被计入。

二、如何提升曝光量？

1、 完善公司库的信息和标题设置

产品信息很重要.首先建立自己的公司旺铺，把企业简介（包括公司形象展示图，真实详细的公司情况描
述）做上去，可以让买家了解您公司的文化和产品特点；关于产品，有实拍产品照片，属性，规格，编
号，产品标准等等描述地越详细越好。很多卖家说我已经设置了很完整的标题信息，为什么还是没有客
户来浏览搜索我呢？其实主要是因为是标题关键词设置不足。很多时候要多设置些关键词才能匹配您的
产品或者公司被买家搜索到的几率。



关键词的匹配度，就是在发布产品时产品名称和产品标题的匹配

由于分享有限：可以加小李子电商咨询
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