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拼多多代运营创意图设计如何提炼文案

您是否会经常遇到，店铺刚开始推广的时候曝光率很高，但是转化率持续跟进不上来，尤其是点击率很

低很低。点击率很低就会接下来给店铺带来的问题，自然流量越来越少，直通车的流量投产比越来越低

。 所以在刚开始策划进行店铺运作的时候，就要考虑清楚，我们的产品卖点是什么、我们的优势是什么

、我们相比同行的优势是什么、买家关注什么、我要突出什么？然而这些就是我们要做的。浙江云首专

注做拼多多代运营、高级美工设计、文案编辑、运营专家。

一.拼多多卖点是什么？

大家觉得互联网流量已经被淘宝跟京东两大巨头瓜分的时候，半路跑来一个拼多多，拼多多靠拼团模式

杀开了一条血路。拼团本身的卖点是什么？就是拼团社交优惠，但不管是什么，它都有异于其他互联网

公司独特的地方，这就是它的卖点。

二.差异化：

人无我有，人有我精，也就是别人没有的我来卖，别人有的我做得比你精致，当你也做得精致的时候，

我做得有特点，这就是差异化。产品的差异性不仅是产品本身的差异性，我们可以按用户属性去划分，

例如：性别、职业、年龄、地理、爱好、星座、学校、等等，按照用户属性去划分。



三.怎么卖点提取：

相同的产品那么多，如果你想卖出好价钱，那么让买家购买的理由只有两个

1.你的产品质量好

2.你能帮买家解决问题。

那么我们该怎么提取卖点呢？

1.通过买家的评论，买家是看不到实物的，一般只能通过图片去认识你的产品，然后再通过口碑这方面

的信息去判断产品的好坏，这是一个直接影响顾客是否下单的因素。

2.通过客服跟买家的聊天记录。大部分买家进店后都会咨询客服，通常都会问产品功能、价格、质量等

等，我们把客人问的最多的问题登记出来，这样卖点就能轻松提炼出来了。

3.通过生活日常的感受去提取卖点。我们要找出每个商品背后的独特，也就是要赋予商品独立的人格，

关键是要提取出产品特点背后的功能价值！

四.卖点展示：

其实人的第一印象大概只能维持六秒，如果什么都没说透就相当于只说了一半，买家看完了未必能记住

，如果是各个方面都很好，好的甚至让人不放心的，这样也不行。那卖点到底该怎么展示，下面给大家

提几个意见：

1.我们只主打一个卖点，讲清楚讲透彻，刺激买家的痛点。

2.标题要关联到产品的卖点，因为搜索的精准度会提升我们的转化。标题可利用一些工具的热词功能，

利用综合分数高，匹配度高的关键词加入标题，上架成功后，再去实时监控需要推广宝贝的关键词，综

合分数太低，或者有下降的趋势都选择删除，保留更加精准的词加入标题，使标题做到点击率高，更有

利于产品推广，在推广的过程中如果还是销量不理想，也要对应的优化自己的产品图和SKU价格，提高

产品销量，提高热度。

3.图片多角度展示，从整体的布局到局部，从正面侧面到背面等。

4.我们的卖点文字一定要精炼，并且要数据化。例如：你卖耐高温杯子，杯子耐高温度达到了200度，这



时就会给人留下一个质量过硬的印象。实际上一般是没人会去检测这杯子是不是真耐高温到200度，但这

却可以作为一个很好的卖点用来宣传。

以上是商家如何提炼高转化产品的核心卖点内容。最后，不管你做什么店，记住坚持才会胜利，有付出

才有收获，想赚钱就要多学多练。
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