
女装进货地址益华彩菲20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 女装进货地址益华彩菲20年冬装新款女式风衣外
套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:益华彩菲
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

女装进货地址益华彩菲20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装进货配比、服装拿货平台有哪些、服装厂拿货哪家
好。

顾客想买某件商品，门店缺货，遇到这种状况，一般是告之消费者无货，或者记下需求，有货时再通知
顾客。如果这时想尽办法满足顾客需求，带给顾客的将是惊喜与感动。网上有一篇疯转的文章。一位记
者探寻胖东来的报务，他问一位保安代购卡在什么地方卖，保安热情地领他去了售卖地点。面对如此周
到的服务，记者只好买了500元的卡。如果不确定怎么处理顾客的问询，就参照这个案例。工作中难免会
出错，当错误给顾客造成麻烦时，要设法弥补错误，将错误降低到低点，尽可能取得顾客的谅解。若无
视错误，只会让顾客更加反感。真诚是解决问题的根本态度。不管顾客买不买商品，都要为顾客提供一
以贯之的服务。不能因未达成购买意向，而态度发生转变。没有购物的顾客，同样是潜在顾客，也会口
口传播他们的购物感受。所以，要以为每一位顾客提供热情服务为目标。对于经常光顾、大金额购买的
顾客，要给他们写一张感谢卡。这张感谢卡应是独特的、与众不同的。如果是统一印刷的文本，接到的
人欣喜程度就要大打折扣。所以，这张感谢卡好由门店的高管理者手写而成，才能体现诚意。以上每一
个细节，实践一次非常容易，但坚持却是难之又难。所以，只有长久地做好每一个细节，才能获取更多
顾客的芳心。“对于服装店而言，滞销款无疑是让人头疼的顽疾之一，就不说滞销品是让人讨厌的无效



库存，有时候还会因为滞销品过多从而导致不能科学上货，又影响下一轮的销售，形成恶性循环...."在店
铺业绩分析和诊断的时候，我们经常少不了要分析一个元素，那就是哪些是畅销货品，哪些是滞销货品
。这个分析非常重要，一方面可以给我们正确的补货提供参考依据，另外一方面也为我们的销售提升找

到一些空间和潜力。剪标原单女装小店的陈列综述

如果门店面积有限，当然相应的铺货量就会小，同理在选货源陈列时，自己陈列的SKU数量也应该加以
控制。越是小店，越要找准自己门店的目标消费客群和产品定位，同时集中陈列同品牌同风格的货品更
利于整店风格的统一协调且有针对性。即使我们进了几批不同品牌的剪标原单女装，也要按照风格的类
似度进行一批一批的陈列，不同风格的产品就要调换大的陈列。这样的话，小店灵活多变的形象优势同

货品更新速度快的特征完美的契合，能够给予顾客新鲜感，提升门店竞争优势。
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