
米卡露丝女装进货碧沁伊人20年冬装新款女式风衣外套

产品名称 米卡露丝女装进货碧沁伊人20年冬装新款女式风
衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:碧沁伊人
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

米卡露丝女装进货碧沁伊人20年冬装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、中性女装进货、服装走份哪里拿货便宜质量好、怎样和
服装厂联系拿货。

推销中有很多关键时刻，是对销售人员的考验，有不少新销售人员就是因为不能把握好销售的关键口，
导致费了九牛二虎之力的推销失败。而对于老销售人员，销售的关键口也是见销售技巧功力的地方。这
个时候，往往是客户对产品有了一定了解，但还没有形成强烈的购买欲望的时候。这个时候，销售人员
在询问的时候，一定要非常小心，如果直接询问：“你考虑怎么样了？”“你买不买？”这样的话，无
疑于迎头一棒，把客户吓跑。此时的正确销售技巧和话术是这样的，你可以通过已然购买的询问句来问
客户：“这种产品有两个款式，一个是黄色的，一个是白色的，您喜欢那一款呢？”或者可以问：“我
觉得这几款衣服都时候你，但红色的很亮丽，你说呢？”通过这样的销售话术，就巧妙地引领客户绕过
了“买不买？”这样痛苦的决策程序，而是径直到了“买什么样的？”这个比较轻巧的问题。如果当客
户要放弃购买，如果你马上降价以求，往往让他感到你的产品不值钱，甚至会形成他借机压价的心理。
好的销售技巧和话术是：“今天是优惠的后一天，如果今天不买，那明天的价格将会恢复得很高，以后
很可能在没有这样的优惠了。”或者“你的小孩，现在正适合这种读物，如果现在不读，对孩子的智力
和知识发展都有影响。”求着他买，不如告诉他不买的不利后果，这样是留住客户的很有效的销售技巧



和话术。让销售人员头疼的问题，就是客户那竞争对手的产品和价格来比较。应对这种销售场面的销售
技巧和话术是在此之前，好能充分了解竞争对手的产品，找出双方的异同。当客户进行对比的时候，不
要硬顶着来，而要用这样的句式：“有一些产品，看起来很不错，价格也便宜，但实际上⋯⋯”然后，

就是讲出你产品的优势，特别是比较优势，这样才能战胜对手。品牌折扣店女装批发之走份的优势

1、品牌保真，与品牌专卖货品来源一致，品牌折扣店女装批发都选择的是拥有一定市场占有率的品牌，
而走份批发的方式保持了产品设计时的原始比例结构，便于到店之后的搭配和连带销售。一般来说，分
份的货一般都是同一个品牌的或同一个品牌服饰厂家一个年份或一个季节的货，所有货品风格保持一致
，这样避免了不少店主朋友们因为拿不准自己店铺风格的、不懂得搭配而拿货困难的问题。同时这种优
势还能覆盖到门店自身品牌感的塑造上，品牌的统一风格让消费者青睐，更能帮助店铺顾客盈门获得良

好的收益。

2、批发价格实惠，低价跑量并能保证利润空间是走份的精华所在。品牌折扣店女装批发的价格一般是专
卖店零售价的0.5折－1折左右，低于货品的生产成本进货，同样也降低了拿货的资金风险。1折进货市场

价一般3折销售，零售时能保证至少约2－3倍的利润空间。

3、省心省力批发，首先店主在品牌折扣店女装批发选择走份方式时，只需确定份货的风格、比例、码数
、价格等要素就可以快速做出订货决策，不需要到批发市场一逛一天四处对比，还不一定能找到好货；
其次品牌折扣供货商一般每个季度都有几十个品牌的走份货源供店主挑选，总能让店主朋友们挑到适合

自己门店销售的货源。
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