
亚麻女装进货熙璨20年春装新款女式风衣外套

产品名称 亚麻女装进货熙璨20年春装新款女式风衣外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:熙璨
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

亚麻女装进货熙璨20年春装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装进货论坛、开服装店可以在网上拿货、开一间服装
店去哪里拿货。

物有优劣之分，导购也一样也有优劣，有些导购的销售能力很强总能吸引顾客买单，我们把这些导购称
为好的导购员，而有些导购销售水平一般，可能跟顾客交流很久也不能促成成交，让顾客产生不想购买
的心理，这样的导购就是一般导购员。下面向大家介绍销售中的15个技巧，看看一般导购比好的导购差
在哪里？在与顾客沟通中，好的导购员敢于释放自己的情感，其说服力达到了一个很高的水平，一般的
导购员缺乏情感表达能力。好的导购员处于逆境时，比如受到顾客异议或是对价格存有异议时，由于本
身的自信心与创造力，他们总是能够保持冷静，集中全部精力找出解决顾客异议的佳办法。一般的导购
员更担心失去订单，他的不安与紧张情绪也影响了客户。好的导购员储存了丰富的书面知识与实践经验
，任何情况下都能找到佳的并且已经通过验证的策略。一般的导购员只能想到一些基本的策略。好的导
购员在困境中比如遇到艰难的价格谈判时，首先会想到的是过往成功的销售事例，这些都证明了他的能
力。一般的导购员在这种情况下更多想到的却是过往失败的例子。好的导购员信任自己，信任自己家的
产品，也信任产品给顾客带来的使用价值，他们能够把这种信任之情传递给顾客。一般的导购员既不能
特别认同他的职业，也不能认同他销售的产品。好的导购员寻找的是那种个人能力与职务要求完全符合
的工作，这样他就会把工作当做一种使命。一般的导购员选择销售这个工作更多的是因为偶然事先并没



有认清自己的优势与劣势。好的导购员要尽快取得成功，他们会马上开始应对为棘手的工作，比如不断
攻克新顾客。一般的导购员却会选择所有可能的手段避开那些棘手的工作。剪标大牌女装真伪辨别之技

巧篇

1、一般来说，剪标大牌女装的前提是其本身的标识包括做工都具有完美品相，没有任何残缺。所以有时
候一些店主朋友们取巧看商品标识做工也是可取的，一般正品剪标大牌女装可以看到该标识的缝线针脚

紧密均匀，缝线的颜色和质地与绣标一致且不是廉价纱线，机织唛精致整齐，边角没有线头等瑕疵。

2、剪标大牌女装的数量毕竟有限，一般一个款式有十几件或者几十件都算是比较多的了，也不会出现在
一家店里，一般可能一个店同一品牌的剪标女装不会超过5件。购买的时候可以深度咨询一下供货商，这
个品牌的剪标大牌女装有多少量，如果对方回应是无上限的话，那么这批货源可能并不是正品剪标大牌

女装而是批发商和自己厂家生产的大牌仿款。

3、看剪标大牌女装的辅料。毕竟在面料如此丰富的今天，大多数仿单都会尽可能保持面料的一致，这时
候就需要看剪标大牌女装的辅料了，从细微处看出差别，一般这些地方也会带有品牌的标识且不能毁掉
，所以观察衣服拉链、纽扣、衣服上的小标识等等，有些沿袭品牌的特征，有的甚至直接会有品牌logo

，可以从这上面加以区分鉴定。
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