
欧版女装进货渠道思慕提20年春装新款女式风衣外套

产品名称 欧版女装进货渠道思慕提20年春装新款女式风衣
外套

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:思慕提
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

欧版女装进货渠道思慕提20年春装新款女式风衣外套

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、女装服装进货源、搞服装走份去哪拿货、服装工厂直接
拿货。

搞促销，送礼品是普遍做法，但是关键的问题是要在合适的时候送出合适的东西，像以前动辄送鞋油的
方式已经没有新意，而且，在许多顾客看来，这些应该都是必需品，因此，这需我们好好琢磨。比如情
人节,可以安排这样的服装店促销实施：当天的女顾客买鞋，我们会送出钱包或皮带，在传统的观念里，
这些东西都有“管住男人的钱”或“绑住心爱的男人”之意;男顾客买鞋我们就会送他玫瑰，让他送给自
己的心上人。顾客们都认为我们想的周到，特别是女性顾客说没想到，显得非常感动。从我自己以往操
作经验看，促销，包括节假日促销，目的是处理季节性产品和品牌形象推广，由此成功的促销主要集中

在三个方面：一是季末促销推新款;二是圣诞、元旦和春节等重大节日的活动;三是新店开业或老店新开攒
人气。从消费者的角度上来说，促销对他们大的吸引之处就在于得到实惠。因此，筹备促销前，一定要
对消费者的需求进行调研，寻找到好的让利方案。以下是我以前成功操作过的几个方法：根据消费者不
同的消费额送出不同的红包，这种方式其实是巧妙的打折。及时启动季末让利工程。让利可以有多种模
式，比如通过转盘让已经买鞋的顾客去争取他们可能得到的让利方案，比如直接在促销款上用标签标明
。当然，有效果的还是推出系统性的让利方案—买多少按相应比例让利。同时也可以进行巧妙的捆绑销



售。活动前，根据所有促销款的风格，做几组合捆绑系列，总之，让利总是消费者感兴趣的。不过，在
做好让利促销前，一定要做好预算，这点很重要。剪标女装怎么卖？掌握销售技巧

同样是希望提高剪标女装的销售及连带率，为什么结果也大不相同？显然，掌握技巧，才能事半功倍。
提高连带销售同样具有技巧和方法，看对人、拿对货是销售的核心。销售之前把顾客“看透”，第一件

剪标女装拿对了，客户对你和产品的信任感就产生了。
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