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转介绍的价值

一.快速跨越信任的鸿沟

通过熟人转介绍，潜在生源对你不是完全陌生的，这样， 你和他之间就可以大大缩短彼此了解的过程
，而且，因为你和他之间是建立在友谊、熟人的基础之上，这可以帮助你缓解招生过程中初步接触了解
阶段的压力。

二.增加你的“目标鱼塘”

你可以通过每个被推荐的潜在生源，扩大你的目标鱼塘，进而利用这个鱼塘，增加你与潜在生源的接触
点，拓宽你的招生渠道，增加招生量。

三.减少你的招生成本

通过请求推荐和跟进潜在生源，你不仅节省时间，还降低费用。开发一个陌生生源的费用，是通过推荐
系统获取的生源的 8 倍。试想一下，增加招生人员进行推广，费用很高 ，

而利用你所拥有的学生推荐新生源，费用却几乎可以忽略不计。

四.提升介绍人的价值

当你跟进被转介绍的潜在生源，取得他的信任，并且你的教学真正地帮助他实现了自己的梦想，暑假招
生，并且使他获得成绩提高和心情愉悦的时候，介绍人的价值也得以提升了。更加重要的是，介绍人的
信用度得到提高，而且会经常得到这个新生源的感谢。



五.为你赢得长久的口碑效应

一群对你充满感激和信任的学生，他们会自发地为你做免费的宣传，他们的口碑是有效的广告方式。你
可以想象一下，当你的竞争对手，经常被要求提供关于教学或服务可信性的证据，而你的现有生源的推
荐，可以为你带来显而易见的信用效果，而且很少需要增加额外的信息。

下期预告：你的转介绍，为什么如此低效?

扫描下方二维码，帮您轻松招生200人！

?鱼塘策略深度解析

通过上一节的学习，相信你对钓鱼策略已经有了初步的了解，现在我就要详细地教你，如何更省力⋯更
轻松⋯地钓⋯ 更多的⋯鱼.

 因为⋯⋯给你思路⋯⋯更要给你出路. 

鱼塘策略包含七大组成部分:

鱼杆、鱼塘、鱼、鱼线、鱼钩、鱼饵，策略。

鱼杆⋯⋯就是你的学校品牌、教学质量。要钓鱼，必须保证你的教学质量过硬，然后通过独特的卖点，
逐步地塑造你的学校的独特价值，没有好的鱼杆，鱼来了，也会溜走。

鱼塘⋯⋯ 就是你的目标市场，你不需要再到大海里捞鱼，也不要再到处撒传单，只要利用鱼塘策略，
找对鱼塘钓大鱼。

鱼⋯⋯就是你的目标生源，随着培训学校越来越多，这些鱼对于普通的鱼饵已经不感兴趣，它变得越来
越狡滑越来越难抓。

鱼线⋯⋯连结着学校、市场、学生，跆拳道暑假班招生，或者也可以说是媒介。你的独特价值已经被成
功地塑造起来了，但是还需要靠媒介，有力地传播出去。这个媒介不仅仅是传统意义上的广告形式，它
应该是强有力的文案⋯承诺教学⋯电话招生⋯人情纽带式转介绍(将在下一章节中重点说明)⋯吸引力十
足的鱼饵，最后一定要想办法把它钩住。

鱼饵⋯⋯就是吸引潜在生源的好处或者利益。可以是代金券，可以是超级赠品，可以是免费的服务。不
管你用什么形式， 鱼饵的作用就是⋯ 吸引目标生源留下联系方式，
同时⋯让目标生源事先体验产品的价值和好处。

鱼钩⋯⋯就是个隐藏的机关。你放鱼饵，目的就是为了是为了掩护里面隐藏的“鱼钩”，
吸引目标生源过来之后，一定要钩住他，而不是让他吃了“鱼饵”转身就走，此时鱼钩就很重要。

策略⋯⋯就是你的商业模式。你的学校选择了用什么方式赚钱，决定了你的格局，决定你未来的竞争力



。(关于商业模式将在以后的章节中重点讨论)

这七大组成部分是个有机的整体，相互独立，又相互支撑。就像我这本书，每个章节都是独立的，但是
又互相衔接，培训机构暑假招生， 环环相扣，缺一不可。

当你自己的鱼塘，还很小，你的数据库还不够大的时候，这个时候，简单⋯最快速⋯最轻松⋯最省钱的
方法就是⋯你必须借助别人的鱼塘。

你只要能够帮助对方成交更多的客户，帮助对方留住更多未成交的客户，那么你就可以轻而易举的进入
任何的鱼塘， 前提是目标客户一致⋯行业互补。

有了好的鱼塘，就要想办法，吸引鱼儿高高兴兴地游到你自己的鱼塘，这个时候你所要做的就是，尽量
地散播带钩的“鱼饵”。

下期预告：衡量一个好的“鱼饵”的标准

扫描下方二维码，帮您轻松招生200人！

一:激发兴趣

你必须精心拟定一个充满吸引力的“主标题”。 比如:“你所不知道的，单词记忆秘诀?”(注意:这个句
子比较长，一定要用逗号隔开，是否符合语法不重要，只要不引起歧义就可以)。在主标题下面，你可以
写一些字，这叫“导入式引言”。这样做可以强化“主标题”的作用，但不能写的太多。引言的目的是
激发学生的梦想，调动他们的情绪。如:“请给我五分钟的时间，我将向你详细透露单词记忆的秘诀，让
你的记忆力提升3-5倍”！

第二步:讲一个故事

接下来，你可以用自己的口吻，说一个你的奋斗故事。

你所经历过的学习单词的痛苦(这个很重要，强化痛苦，
引起学生的共鸣，吸引他们继续读下去)⋯⋯但是你有梦想，

你不甘心，所以你发誓要找到记忆的秘诀(很多学生读到这里发现找到了知音，因为每个人的心中都有一
个“神笔马良” 梦)⋯⋯偶然的机会，你得到了某个记忆大师的指点，获取了单词记忆的没人知道的秘诀
(梦想初步实现)⋯⋯只用了3个月的时间，你就记住了1万个单词，并成为受人尊敬的讲师

(实现梦想)。

这个时候，学生的梦想已经开始被你激发，但是还不够，
你必须再讲讲你曾经教过的学生，他们取得的成功，这就是所谓的效果见证。

通过你曾经教过的学生的嘴，来获得潜在生源对你的信任，借此来证明，你是有能力来帮助他们的。

效果见证必须要真实，语言要口语化，要写普通人的故事，美术班暑假招生， 强化与潜在生源
“共性”的地方，最后落款一定要写真实的详细的地址、姓名、班级、学校。



效果见证，能否激发兴趣，很关键的是，你要教你的老生源，告诉他们如何详细地描绘所获得的结果，
一定不要泛泛地说:“某某老师太棒了，”没有用，应该说:“经过老师的辅导，三个月后，我记住了5000
个单词，我简直不敢相信，象我这样

的人，也有这样好的记忆力”！

第三步:宣传预热

介绍你学校的教学特色，还有学生的普遍需求， 放大潜在生源的问题，强化他对于 “解决方案”
的需求。并暗示有一种“ 解决方案”可以帮助他们显著改善，特别注意的是，
这个时候，你还不适合说太多，点到为止，吊足胃口。

第四步:详细介绍

重点介绍你学校的教学优势，教学内容、教学方法，特别指出你的学校是能帮助学生快速记忆单词的学
校，如果你们有教材，你可以将你的教材图片展示出来。

三只小猴文化传媒(图)-培训机构暑假招生-暑假招生由山东三只小猴文化传媒有限公司提供。“艺术培
训类学校招生，技术咨询，技术服务，技术推广”就选山东三只小猴文化传媒有限公司（tz1288.com），
公司位于：山东省泰安市新泰市通天街南头，多年来，三只小猴坚持为客户提供好的服务，联系人：刘
仁新。欢迎广大新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。三只小猴期待成为您的长期合作伙伴！同
时本公司（www.wudaozsch.com）还是从事街舞招生策划，民族舞招生策划，拉丁舞招生策划的服务商，
欢迎来电咨询。
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