
茜可可2020春五分袖宽松中长款裙子百秀品牌女装进货

产品名称 茜可可2020春五分袖宽松中长款裙子百秀品牌女
装进货

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:茜可可
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

茜可可2020春五分袖宽松中长款裙子百秀品牌女装进货

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、全国女装进货地方、开服装店到哪拿货源、服装店都是
在哪拿货。

对门店的整体环境做全面检查，对于照明、布局、展陈等细节进行维护，检查需要进行修理和更换的物
料并进行更换工作。如整理出破损和缺失的产品功能牌，安排制作新的更换。没有客户来的时候，店员
不要空等待。要积极行动起来，给自己的老客户打电话、发短信、发微信，进行关怀活动，要通过沟通
过程提升客户感知。不要有太强的销售目的性，要以服务为出发点，但是要准确的捕捉并记录下客户交
谈中流露出的销售机会，并生成下一次交流的建议方案。客流少，可以留少量的人做客户接待，更多人
可以组织参加内部培训学习活动。把下雨天作为练兵的时间是个不错的选择。同时可以直接在门店，店
员相互之间可以进行角色扮演，模拟销售过程，公司产品销售流程与技巧的掌握进行演练提升。用门店
用微信账号，以及个人微信账号，通过查找附近的人的方式，推送服务、营销信息，和周围的潜在客户
加为好友，并进行一定的互动沟通，生成潜在客户信息。下雨天很多宅在家里的客户，时间会很充裕，
会比晴天更愿意交流。对店面的经营数据和竞争对手信息进行处理和分析，找出店面业绩提升和管理优
化的要点，并设计执行方案。首先需要明确品牌折扣女装批发一手货源的特点：断码，单款单件，款式

多选择广⋯⋯怎样进一步在门店运营中发挥出货源的优势呢？参见如下四种方法：



1.按不同的码号陈列。这是一直以来品牌折扣女装批发一手货源最直接有效的陈列解决方案，方便顾客
选择合适自己的衣服，在同码号中选择多种款式，让顾客购买时候的体验感更佳。

2.区别定价，这个是奥特莱斯经营的实用方法之一，当品牌折扣女装批发一手货源到店，经挂烫陈列整
理之后，应分别按货源情况定出高价位，中价位，低价位，以及匹配的角色，是形象款、主力款，还是

促销款，不同价位不同功能属性，门店货品销售才有章法可循。

3.培养VIP顾客，关注体贴顾客，品牌折扣女装批发一手货源是有自己的特色的，知名度、质量都是我们
的优势，培养好店里的老顾客，给大家一种在我们的门店“淘宝贝”的感觉，当老顾客越来越多时，出

货速度自然就上来了。

4.时间要把握好，什么时间呢？备货、还有上货节奏。品牌折扣女装批发一手货源备货应该提前备，因
为这些货源都是只此一批，销完也不会再生产的，好货自然要提前下手备货。同时，上货节奏也很重要
，当我们保持一个固定上新的时候，我们顾客会养成习惯，随着我们不断上新，客户会一直关注新款，

形成良好的销售连续性和购物氛围。
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