
迪卡轩2020春装苎麻新款中长裙时尚潮流女装进货

产品名称 迪卡轩2020春装苎麻新款中长裙时尚潮流女装进
货

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:迪卡轩
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

迪卡轩2020春装苎麻新款中长裙时尚潮流女装进货

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、羊剪绒女装进货、怎样去服装厂家拿货、品牌服装拿货
货源。

如何获得活动设置的奖励、是否获得了奖励，谁终凭借什么条件获得了奖励?整个流程的公开透明，可查
可证，不仅是和参与用户好的沟通，也会极大降低后续的无谓投诉。特别是抽奖类活动，必须对中大奖
甚至所有中奖客户信息进行公示，以示公平。一个活动快做到结尾头奖还没有抽出来，那么就会被客户
所怀疑真实性。店面的活动设计应该就像游戏一样，不断推陈出新。有趣能够吸引更多用户参与，也能
够激发用户新的自娱创造，从而推动信息扩散再度拉升效果。吸引客户参加活动只有两个原因，一个是
有趣的互动过程，另外就是实实在在的优惠。前面讲的免费也是实在的一种变现形式。也就是说客户参
加营销活动，购买商品获得的价值是实实在在的，客户真正会认可的这部分价值。消费者已经越来越精
明了，商家耍小聪明，搞个噱头一下就会被消费者识破。活动互动方式的策划需要考虑怎样才能做到热
闹，即可以营造热烈的现场氛围，吸引更多的人过来参与，有声光效果，参与人数多，人员动作幅度大
等这些要素可以多考虑。利益的累积能够充分调动参与用户的积极性，比如客户可以拿三个普通奖品换
一个三等奖奖品，每位参与用户都会变成自己的传播员。不过，这一规则也不能无上限，而是在一定限
制条件之下，比如“高三次”的界限。获利的兑现要细微并及时的下发，即只要用户达到了兑奖条件，



就可以获得奖品。奖品并不一定要大，可以是一罐饮料，也可以是其他小型激励，随时兑现与汇总兑现
都被允许，如果还能小小地超越一下用户的预期就更加不错。低价服装货源的技巧：货比三家，新手学

会预估调价率

对老的合作伙伴来说，批发商的报价往往接近最低底线。但为了防止某些关系不那么铁的档口老板们杀
熟，所以在进货时，多问问其他供货商的价格，货比三家不吃亏。对于新手店主来说，除了货比三家之
外，还要知道行业通行的对新手经销商的加价潜规则，一般对于新手档口老板的价格会比正常的供货价
高出10%-20%左右，所以新手在批发的时候，不妨计算一下对于老手这些档口老板会出什么价，自己就

照着这个价格去跟老板们谈。
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