
河南郑州邵玉鹏励志 买多邵玉鹏创业中国年会 邵玉鹏

产品名称 河南郑州邵玉鹏励志 买多邵玉鹏创业中国年会
邵玉鹏

公司名称 河南买多电子商务有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 郑州金水区郑汴路英协升龙环球大厦A座15楼

联系电话  13140153193

产品详情

如何加盟买多？如何成为买多代理？

买多共享电商利用互联网工具，实现消费资源、利益共享。如一颗璀璨的新星，河南郑州邵玉鹏168创始
人，历经10年磨砺和沉淀，河南郑州邵玉鹏创业者年会视频，依托大数据资源，并借助社交裂变式传播
，搭乘分享经济的春风在短时间内迅速发展。

买多秉承“自用省钱，分享赚钱”的服务理念，致力于为用户提供更优质的消费体验，以“互联网＋”
的分享社交新零售模式为用户创造0投资、0库存、0风险的创业机会，同时，以买多券为媒介，链接线下
实体商家，及线上如淘宝、天猫、拼多多等大型电商平台，共享大数据资源，真正让消费者实现一券通
天下的消费理念！

买多优选：精选全球优质爆品，以分享社交新零售模式帮助生产企业把产品快速卖到全国。帮助消费者
足不出户、更简单更便捷的买到优品、精品。

买多兑换：精选物超所值的商品，帮助商家实现增值促销，避免低价竞争，同时让消费者花的少买的多
！

我要拼团：让消费者通过拼团方式分享商品链接，邀请朋友一起团购，达到真正以低价格买高品质商品
的目的，帮助商家去库存。

商者无域，相融共生，买多正在用共享的理念链接线上线下各种商业资源，用买多券实现各类资源的无
缝对接。目前买多已对接天猫 淘宝 拼多多
京东等电商平台，接下来将启动线下衣食住行、吃喝玩乐、涵盖商超、餐饮 娱乐 旅游 金融保险
等商业资源，实现多方共创共享共赢！



无论你是一名普通的消费者还是生产企业 还是商家，还是代理商、无论从质量还是在价格，无论是经营
规格还是模式创新，买多共享电商都是你不二的选择！ 

邵玉鹏：不做语言上的巨人行动上的矮子 

梦想是一个人奋斗的动力，是一个人动力的源泉。邵玉鹏邵玉鹏认为一个人如果想要成就伟业，除了梦
想，必须付诸行动，如若不然，那就是一个空想家。 

 

勤于思，敏于行，这是邵玉鹏给别人的印象。见过邵玉鹏的人，几乎都会被他身上那股与生俱来的自信
和激情所，他的言谈举止间，邵玉鹏，无不让人感到其思想和内心深处涌动着澎湃的激情。 

 

邵玉鹏曾经说过这样一句话：人的不是你知道多少，而是你做了多少。他从未觉得低学历会影响他的发
展，他甚至认为追求的人，定位就是给别人打工。且不说他这句话说得是对是错，但是由此可见邵玉鹏
的思想的确是特立独行。 

邵玉鹏：共享经济衰落的背后，谁来背起这顶大黑锅！邵玉鹏

近些年来，“共享经济”这个词可是在全国各地火了一大把，从一开始我们都了解的共享单车到共享汽
车，再到后来的共享充电宝，共享雨伞，共享房屋！比比皆是，大到一辆汽车，小到一个充电宝，当时
的人们讶然，竟然什么都可以共享，甚至还有人开玩笑的说，说不定以后女朋友也可以共享了！

自从当年的共享单车开始火了之后，许多年轻，河南郑州邵玉鹏励志，年老的创业家似乎看到了商机，
真是灵敏的嗅觉，纷纷踏上了自主创业，创共享的道路上。

然而好像老天就负有心人似的，不久之后共享经济就开始了大面积的败落。在巨头加持、资本扎堆、高
额押金的强大现金流下，这个行业迅速的打完规模扩张的战役，由腾讯、百度站台的摩拜以及有阿里、
滴滴站台的OFO已经大幅抛离第二梯队。

仅仅一年的时间，在高额的运营成本下，共享单车已经到了下半场，整个行业还没能找到盈利模式，资
本已经开始撤退，17年1～6月，中国针对初创企业的投资比去年同期减少一半，从16年的1670亿元骤降
至830多亿元。共享单车的投资除了OFO和摩拜，其他投资者对于其他的共享单车的投资近乎为0，共享
单车从年初就开始出现了因资金链断裂而退出市场的企业。直至如今，摩拜单车卖身，ofo在资金链的断
带下苦苦挣扎！共享巨头们始维持公司运作的经济来源当然是“押金”了，通常仅为99元—299元不等。
这对于单个用户而言并不算啥，但每个平台都有数十万乃至数千万用户，每个用户又往往同时注册多个
平台，综合起来并不是小数目。但是他们似乎没有考虑过，这押金是否能够维持共享单车运作过程中的
各种消耗！



河南郑州邵玉鹏励志-买多邵玉鹏创业中国年会-
邵玉鹏由河南买多电子商务有限公司提供。河南买多电子商务有限公司（www.maiduo.com）是河南 郑州
,其它的翘楚，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。在买多共
享电商平台领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创买多共享电商平台更加美好的未来。
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