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?鱼塘策略深度解析

通过上一节的学习，相信你对钓鱼策略已经有了初步的了解，现在我就要详细地教你，如何更省力⋯更
轻松⋯地钓⋯ 更多的⋯鱼.

 因为⋯⋯给你思路⋯⋯更要给你出路. 

鱼塘策略包含七大组成部分:

鱼杆、鱼塘、鱼、鱼线、鱼钩、鱼饵，策略。

鱼杆⋯⋯就是你的学校品牌、教学质量。要钓鱼，必须保证你的教学质量过硬，培训机构招生策划方案
，然后通过独特的卖点，逐步地塑造你的学校的独特价值，没有好的鱼杆，鱼来了，也会溜走。

鱼塘⋯⋯ 就是你的目标市场，你不需要再到大海里捞鱼，也不要再到处撒传单，只要利用鱼塘策略，
找对鱼塘钓大鱼。

鱼⋯⋯就是你的目标生源，随着培训学校越来越多，这些鱼对于普通的鱼饵已经不感兴趣，它变得越来
越狡滑越来越难抓。

鱼线⋯⋯连结着学校、市场、学生，或者也可以说是媒介。你的独特价值已经被成功地塑造起来了，但
是还需要靠媒介，招生策划方案，有力地传播出去。这个媒介不仅仅是传统意义上的广告形式，培训班
招生策划方案，它应该是强有力的文案⋯承诺教学⋯电话招生⋯人情纽带式转介绍(将在下一章节中重点
说明)⋯吸引力十足的鱼饵，最后一定要想办法把它钩住。



鱼饵⋯⋯就是吸引潜在生源的好处或者利益。可以是代金券，可以是超级赠品，可以是免费的服务。不
管你用什么形式， 鱼饵的作用就是⋯ 吸引目标生源留下联系方式，
同时⋯让目标生源事先体验产品的价值和好处。

鱼钩⋯⋯就是个隐藏的机关。你放鱼饵，目的就是为了是为了掩护里面隐藏的“鱼钩”，
吸引目标生源过来之后，一定要钩住他，而不是让他吃了“鱼饵”转身就走，此时鱼钩就很重要。

策略⋯⋯就是你的商业模式。你的学校选择了用什么方式赚钱，决定了你的格局，决定你未来的竞争力
。(关于商业模式将在以后的章节中重点讨论)

这七大组成部分是个有机的整体，相互独立，又相互支撑。就像我这本书，每个章节都是独立的，但是
又互相衔接， 环环相扣，缺一不可。

当你自己的鱼塘，还很小，你的数据库还不够大的时候，这个时候，简单⋯最快速⋯最轻松⋯最省钱的
方法就是⋯你必须借助别人的鱼塘。

你只要能够帮助对方成交更多的客户，帮助对方留住更多未成交的客户，那么你就可以轻而易举的进入
任何的鱼塘， 前提是目标客户一致⋯行业互补。

有了好的鱼塘，就要想办法，吸引鱼儿高高兴兴地游到你自己的鱼塘，这个时候你所要做的就是，尽量
地散播带钩的“鱼饵”。

下期预告：衡量一个好的“鱼饵”的标准

扫描下方二维码，帮您轻松招生200人！

鱼塘借力升级版

什么叫秘密?大多数人都知道的东西，秘密就不成为秘密了.

再好的方法，一旦开始被很多人关注，一旦被更多的人使用，我想你也知道会产生什么可怕的后果⋯⋯

所以，我很犹豫⋯是否要揭示这个威力更大的秘密?

这个秘密，给我，还有我的学校都产生了不可思议的改变.亲爱的朋友，我想你和其他人一样，迫切地想
知道到底是什么秘密?

获得名单后，我到底采取了什么措施，让学生迅速报名?

很多学校获取学员信息后，最常见的动作就是马上拿起电话，“不厌其烦”地向学生和家长大力推荐自
己的学校， 结果是⋯鱼都被吓跑了。



你都不知道，对方是什么鱼，它喜欢什么鱼饵，对方对你

完全不了解，不要说信任，连起码的兴趣，都没有，怎么可能引鱼上钩呢?我希望你不要再“破坏性开采
”，因为资源是有限的。

先给我一个了解你的机会!

 你可以这样做，利用信息: 

“亲爱的学员，对于你一直对喜洋洋英语培训学校的支持，表示深深的感谢。所以，我们特赠送安踏代
金券，请于** 地领取，48 小时内有效!”

“已经有 252 个学生预定了喜洋洋英语培训学校的单词速记试听课，但很可惜，只有
10%的人才能成为幸运儿⋯⋯免费热线:*******”

“已有 80 个学员等待国学课程于 3 天后开课---但只剩20
个名额。为公平起见，我们规定，不允许提前报名，先到先得，特别强调:前 6
名幸运学员，我们将免费赠送价值 300 元课程 DVD。”

下期预告：三封催促信

扫描下方二维码，帮您轻松招生200人！

        给我一个爱你的理由！我想这是个简单也是最常见的问题，因为每个学生都有选择的权利
，我可以选择你的学校，也可以选择别的学校。在全民办学的市场大背景下，选择不是太少，而是太多
。面对蜂拥而至的招生广告，学生无从选择!

每个学校都说自己是好的，但是到底好在那里呢?

        “本校拥有很棒的师资—— 经验丰富的名师与外教⋯”

       “我们的教学方法新颖独特、优质的教学服务⋯”

       “本校课程内容更丰富，报名价格更优惠⋯”

       备注：以上的文字，摘录于报刊上一些培训机构的招生简章各位朋友，如果是你，你对这样
的宣传会动心吗?

       现在我们所面临的一个情况就是:各个学校所提供的教材、教法、服务几乎大同小异。这个时
候很多培训学校所能想到的就是价格，为了快速进入并占领市场，他们往往采取的是促销打折。价格，
这个“市场的重要竞争力”，或许能帮你赢得短期的胜利，但你同时也失掉了大部分的利润；更可怕的
是，你的整个品牌形象将会受到严重的影响。而且，价格的拼杀，最终只有二种结果：要么你把自己给
拖垮;要么你被更有力的对手搞死!

       那么有没有什么办法，可以在不压低价格的情况下促进招生?

       突破困境，从转换思路开始!由过去以教学产品为中心转变为以学生需求为中心。



       现在培训市场已经进入了买方经济时代，我们的学校好不好，学生说了算!所以要打动学生的
芳心，从而刺激学生报名，最直接的方法就是去研究学生需求导向，并帮助学生实现他们的梦想。

       学生不是为了你的理由而报名，而是为了他们自己的原因!所以我们必须深入学生的心里，不
断地思考学生的梦想是什么?学生的喜好是什么?因为，只有同流才能交流!

       学生的梦想是什么?——快速、简单、轻松地学习，顺便得高分!

       学生的喜好又是什么?——尊重、认同、快乐、新鲜、偶像、安全感⋯⋯

       这就要求我们必须帮助学生找出一个报名的理由——
独特的卖点。一个以学生利益为中心的，而不是以培训学校为中心。

       培训界竞争一天比一天残酷，只要你想赢，只要你想抢得一块肉，你就无法回避一个重要的
概念——卖点！卖点已经深入到我们日常生活的每个细微的角落，我可以随便举出很多大家耳熟能详的
例子：

       耐克鞋在卖什么？——运动精神！

       沃尔玛在卖什么？——天天平价！

       奔驰汽车卖什么？——尊贵的身份！

       歌星李玟卖什么？——身材！

       农夫山泉卖什么？——有点甜！

       百事可乐卖什么？——积极向上，少儿招生策划方案，热爱运动！可以说，独特的卖点，就
是决定你能否胜出的核心竞争力！ 

       “不要跟我说大理论，告诉我该怎么做?” 

       扫描识别下方二维码，招生教父告诉你该怎样做！

三只小猴(图)-培训机构招生策划方案-招生策划方案由山东三只小猴文化传媒有限公司提供。三只小猴(
图)-培训机构招生策划方案-招生策划方案是山东三只小猴文化传媒有限公司（tz1288.com）今年全新升
级推出的，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：刘仁新。同时本公
司（www.zaojiaozsch.com）还是从事早教中心招生策划，早教班招生策划，早教机构招生策划的厂家，
欢迎来电咨询。
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