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产品详情

速卖通代运营新店铺如何操作，对于一个新店，需要进行产品选择和店铺推广。那么进行

新店铺的推广可以按照以下这几点。

一、如何进行前期的产品选择

速卖通新店前三个月产品选择是让人头疼的问题，大家可以找速卖通推广的商品，还要将

推广的产品进行分类，可以按照一个2：7：1的法则进行商品分类选择。

2是表示市场上热销产品，目地是低价引流;7是表示热销产品，可以进行打折促销提升转

化;1是表示品牌款(当然有可能会引起品牌纠纷)

这三个目地就是靠热销来引流，靠热销产品来赚去利润，靠品牌款来赢取品牌价值。

二、选词和排名

首先客户搜索的关键字肯定是五花八门，总体来讲也可以分为两类：热门关键字和长尾词

热门关键词，只适合短期投放，不建议刚开的店就长期大量添加热门关键字进行推广，或



者不要一定排到第 一页，因为前期市场定位可以不准确会导致广告费白白浪费掉。可以

等到有一定交易量积累时，可以重点推一下。

长尾关键词，其实是店铺最主要的流量来源，而且适合长期进行下去。建议按照流量的高

低分开来使用，对于主打商品，使用较高流量的长尾词，及时调整保证排名;其余的长尾

词，放入其他的商品，观察情况。

总结一句话就是：长尾词，热门词结合使用，多用长尾词，关注排名，合理竞价开直通车

。

三、商品描述

当完成一个产品上架之后，还需要注意以下几点：

标题的描述：突出卖点，例如促销、材质、质量等

图片的处理：要做一定的处理，让产品全方位展示

产品详情描述：产品描述可以从质量证明，认证，突出卖家实力，客户好评截图等

四、优化产品标题

产品标题与产品信息质量是最 终决定买家是否下单采购的关键性因素。其中标题、类目

、属性作为产品信息的三大要素，更是直接参与产品排名。正确的产品类目，可以让买家

更加高效的找到您的产品，让店铺的产品有更多的曝光机会。

另外卖要经常去报名相关活动才可以啊，这样才能增加店铺的曝光量，产品转化率才会上

升。
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