
淘宝代运营 淘宝运营20个技巧分享

产品名称 淘宝代运营 淘宝运营20个技巧分享

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

云首电商专注淘宝代运营10年，公司专注只做深度不做广度。今日跟大家分享下，淘宝运营中常见问题
，及问题解答。

每个店铺的运营都是需要一个个的过程进行累积的，而不是一夜做起来的。 

在淘宝运营过程中，需要注意的事项重点是：

一定不要对这个宝贝进行价格修改，特别是拍下后进行改价，经验之谈，宁愿少成交，也不要拍下进行
改价，或者私下返现也行。这是操作一个单品的最简单有效的思路，做完这些就不要太花功夫在优化上
面，很多时候往往都是被我们改来改去最终改的死掉，本期先分享大家20个小技巧，简单易操作见效快
。注意：SEO优化的第一大禁忌就是随意优化.

淘宝小技巧1、不要刻意去做某些关键词，你给我展现什么词，我就养什么词，借力打力。

淘宝小技巧2、标题写满30个字，注意可读性和可拆分性，首尾流量大词，中间属性长尾高转化词。

淘宝小技巧3、不要修改一口价，动价格利用打折去调整，动一口价影响权重。

淘宝小技巧4、优化标题一次只改3个字，同时注意技巧二。

淘宝小技巧5、24小时内不能对宝贝进行超过两次以上的编辑，影响权重。

淘宝小技巧6、修改标题不要点击编辑宝贝，记得在出售中的宝贝点那个小笔头进行修改。因为你编辑宝
贝，系统需要重新收录。

淘宝小技巧7、属性万不得已不能修改，修改就降权。

淘宝小技巧8、任何优化和修改都建议在凌晨操作，这样做的原因：1，方便做数据对比。2，凌晨影响最
小。3，系统重新收录最快。



淘宝小技巧9、在前7天不断优化主图（现在直通车可以一次测试4张）提升点击率，当拥有一张点击率超
过同行均值的主图的时候，这个单品成功了一半。

淘宝小技巧10、主图的后4张非常影响转化率，特别是在无线端这个对转化率的影响不亚于整个详情，现
在很多客户购物根本不看详情，这也是为什么你无线端跳失率那么高的重要原因之一。

很多人小看了跳失率，根本不会去关注这个数据，其实作用很大，比如说我们70%和90%的跳失率，虽然
表面看起来差不多，但是如果100个人进入我们页面90%的跳失留下来的只有10人，70%的跳失留下来的3
0个人，虽然在数据相差20%，但是在真实人数上相差3倍 ！ 3倍，看你重视不重视！

淘宝小技巧11、替换主图，先把主图放在第2张的位置，24小时候再替换到首图位置。

淘宝小技巧12、引导PC端客户去无线端下单，当你无线端成交超过95%，流量会大幅度上升，原因很简
单，你在做淘宝大方向想做的事情。

淘宝小技巧13、宁可多返现，也不改价，改价一来影响客单价，销售层级，还可能因为改价影响你报名
活动，例如你某个单品售价60元，买两件，你每件优惠10元，付款100元。这个时候你这个单品的最低价
格就变成了40，而不是50，这个一定要注意。因为系统取这个订单，两个宝贝，其中一个原价60，另外
一个就是40了。

淘宝小技巧14、周期螺旋法，每个下一个周期的第一天取决于上个周期的第四天，后不是最后一天，所
以特别注意每个周期的后三天的访客，转化等数据。

淘宝小技巧15、详情页着重突出一个卖点，这个卖点可以穿插于详情前后不断重复强调，给消费者加深
印象，让他们记住你，多个卖点等于没有卖点，你什么都想表达，结果客户看完就把你忘记了。

淘宝小技巧16、任何宣传图，海报，钻展图，记住文字在左，图片在右，原因不细说这个看似简单其实
很深奥，百度新闻也是如此，淘宝直通车放在右边也是如此。

淘宝小技巧17、手机专享价低于9.5折加权重。

淘宝小技巧18、多和类目小二沟通，迟早能上活动，多加类目旺旺群，关注淘帮派会有收获。

淘宝小技巧19、按照生意参谋每一个功能去优化到优质，店铺基本功就很OK了

淘宝小技巧20、SKU对应产品图一定要上传，否则严重影响转化。

OK ，说完这个，要说重要的我们要付出80%的精力在这上面了，市场需求这个暂且略过，因为大部分中
小卖家并没有生产能力，那么我们就把力量集中在一个点来突破---营销手段！！！

营销打爆款手段一之老客户营销法：有的朋友会说，我没有老客户怎么办，我没时间去管理老客户怎么
办，别担心，后面四种方法没有老客户一样玩。老客户这种方法无疑今年是玩的最多的，我告诉大家具
体的操作步骤：

1 、直接用微信加客户的手机 基本都是他们微信。

2 、微信加的时候直接备注他们的名字 否则不容易通过。

3、 通过后发1块钱的包 现实中1块没人叼 网上一分钱抢的飞。



4 、统计生日，生日的时候发个包。

5 、拉进群 ，平时早晚各发20元，打个招呼，让他们抢抢抢。

6、 有新款了，让他们测款，他们不喜欢 ，那直接不用上，他们说好的再上。

7 、前期做几次免单给他们，建立信任的同时操作爆款。

8 、后期每个新款都让他们来补单，他们一单顶你在外面操作20单的作用还不止。注意新客户直接引导
入群，资源越多你财富越多。
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