
丽想2020新款宽松苎麻拼接裙子独爱女装货源

产品名称 丽想2020新款宽松苎麻拼接裙子独爱女装货源

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:丽想
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

丽想2020新款宽松苎麻拼接裙子独爱女装货源

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、想卖女装货源、武汉哪里有棉麻服装走份拿货、服装店
拿货底价。

现在竞争这么激烈,简单的向顾客重复产品卖点显然是不行了,在信息爆炸的年代,怎么样才能让顾客记住
你,记住你的产品,你必须要学会想象,学会画饼,让他感受到切实的利益。我现在有个促销员,在这方面就做
的很出色,非常用心去观察生活,并把它运用到销售中去。销售就是一个整合资源的过程,如何合理利用各

种资源,对销售业绩的帮助不可小视。作为站在销售第一线的促销员,这点同样重要。我们经常在街头碰到
实施诈骗,其中一般都有一个角色―就是俗称的托,他的重要作用就是烘托气氛。当然,我们不能做违法的

事,但是,我们是不是可以从中得到些启发呢?我在做促销员的时候,经常使用一个方法,非常有效,那就是和同
事一起演双簧。特别是对一些非常有意向购买的顾客,当我们在价格或者其他什么问题上卡住的时候,我常
常会请出店长来帮忙。一来表明我们确实很重视他,领导都出面了,二来谈判起来比较方便,只要领导再给

他一点小实惠,顾客一般都会买单,屡试不爽!当然,如果领导不在,随便一个人也可以临时客串一下领导。关
键是要满足顾客的虚荣心和爱贪小便宜的坏毛病。销售惧的就是拖泥带水,不当机立断。在销售现场,顾客
逗留的时间在5-7分钟为佳!有些促销员不善于察言观色,在顾客已有购买意愿时不能抓住机会促成销售,仍
然在喋喋不休地介绍产品,结果导致了销售的失败。所以,一定要牢记我们的使命,就是促成销售!不管你是



介绍产品也好,还是做别的什么努力,终都为了销售产品。可见,只要到了销售的边缘,一定要马上调整思路,
紧急刹车,尝试缔约。一旦错失良机,要再度钩起顾客的欲望就比较困难了,这也是刚入门的促销员容易犯

的错误。名品折扣女装批发之品牌甄选

确定店内主营品牌的流派，在批发的时候尽量保持派别、风格的统一，比如说自己门店经营的是杭派服
装的典型秋水伊人的名品服饰，那么杭派的其他服装品牌例如菀草壹、红袖、衣香丽影、如缤等等品牌
的折扣货源都可以进行批发，因为这些品牌的设计理念虽然各有风格和差异，但是整体的剪裁和标准可
能都符合杭派服饰的标准和特点，那么在名品折扣女装店内的服饰风格就相对统一。当然，店铺不断焕
发新生机，也离不开跨流派的新品牌引入，这时候店主朋友们可以遵循少量逐次调整的原则，以免因风

格差异太大而产生的副作用。
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