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产品详情

那拼多多店铺在运营的过程，直通车的搜索流量是避免不了的，但是如何才能够以更少的投入
获取更大的效果呢？

首先先跟大家说一下拼多多上面快消品的流量占比：

关键词免费流量个性化推荐流量占比 15% /

拼多多直通车推广流量占比10-15%

拼多多活动流量内容化流量推荐及活动后资源位奖励流量 占比50-60%

多多进宝针对新品快速打造爆款来说，流量占比10%左右

所以店铺的流量推广建议商家，结合店铺的情况来针对性的投放。如果是快消品肯定是重点结合活动的
流量来做。如果是非快消品 客单价高的商品，就要重点做搜索流量和个性化推荐流量了。

一般在店铺初期基础比较弱的时候，搜索流量是肯定会用到的，那今天跟大家分享下，关键词的搜索流
量，如何进行关键词的质量分优化，来获取更大的曝光率。

拼多多搜索推广的核心就是关键词了，对于关键词，有一步是经常被各位商家忽略的，就是养词。可能
有不少人会问，为什么要养词，其实道理很简单，就是提升关键词的质量分。关键词质量分高，那么就
能用较低的出价，拿到较高的排名和较低的点击消耗，例如用一毛多钱，就能得到上万的曝光。

现在知道拼多多搜索推广养词的目的之后，那么养词又要怎么做呢？

首先来会想一下搜索推广的核心公式：关键词排名=关键词质量分X关键词出价；

实际点击扣费=（下一名出价X下一名质量分）/自己的质量分+0.01元。



由此可以得知关键词的排名越靠前，曝光就越大。在搜索推广中，想要以更低的点击单价获得更高的排
名和曝光，关键就是提升关键词的质量分，这里的重点又在于如何通过调整推广消耗来提升。关键词的
质量分的核心指标主要有两点：点击率和消耗的稳定性。

一、点击率

观察自己的关键词数据报表我们也可以知道，每个类目对于提升质量分的点击量要求也是不同的，这里
给大家两种养词方案：

1、通过低出价长时间（2-3周）获取大量点击提升质量分

这个方式每日所需点击量少和前期关键词的竞争小，较低的出价可以获得点击；劣势在于投放时间较长
，因为点击率低的不确定性，可能会导致你推了个垃圾款，而且标品的话，出价低排位低点击率会稍低
。

2、通过高出价在短期内（2-3天）获得大量点击提高质量分

这个方法是能在短时间就见到效果的，但是如果你的资金不够雄厚的话，可是能烧得你破产的。

在这里给大家举个例子：如同样需要4000个点击，第一种方法分散到20天，每天只需200个点击，每天控
制在100名内就可能达成，点击单价可能是0.2元-0.3元；而第二种方法需要2-3天内达成，一天要一千个点
击，可能要卡前三名，点击单价可能是0.8元-1元。

二、消耗稳定性

其实这也是为什么拼多多建议推广计划不能长时间暂停的原因，因为质量分是隔天更新的，如果暂停超
过24小时的话，每日的消耗就不稳定了，就如别人找你的厂做货一样道理，量大而且每天都稳定的客户
，你会给他更低的报价避免流失，平台也是这样想的。

做直通车千万不要心里，更不要猛推，技巧和方法利用起来，杠杆撬动地球的力量。
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