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产品名称 微商复合模式=社交新零售模式现成源码成功案
例

公司名称 王华彬软件开发

价格 .00/个

规格参数 微商复合模式:13922775065
社交新零售:13922775065
更多新模式:13922775065

公司地址 广州市天河区御富科贸园

联系电话  15217445774

产品详情

  传统零售下的店铺主要承载以商品贸易为主的功能场景。线下店铺核心功能就是朴实的商品陈列。而
在实践新零售的门店就不一样了，购物是一种视觉的享受，和好玩的探索。你可以和大屏进行互动，并
通过游戏获得优惠券；你也可以调戏导购机器人，问它你是不是世界最美的？ 更棒的是在某些服饰新零
售店里，你可以不用去试衣间麻烦的试衣服，只要站在一个“魔镜”前就可以知道自己选择的这套是否
适合自己。将原来沉闷的、单调的、目的性极强的商场购物变成了一次充满科技感的探索之旅。这样的
门店，应该会吸引更多新零售的顾客吧。今天小编带大家来了解一下近期产品企业都热衷的新模式：社
交新零售=微商复合模式

我们来看一下微商、社交电商、和社交新零售模式都有什么区别？社交新零售复合模式系统开发详询项
目组秦经理139^微2277^电5065.

一、微商：

最初的微商是给予产品用户的分享回报而产生，后续把传统代理商模式搬到了线上，比如我服务过的某
一线品牌，以前一个传统的市级代理需要3000万，而到了互联网时代1999元就可以拿下相当于传统渠道
的县级代理权，只是互联网时代无法做区域保护。

这种模式让创业门槛变得简单了很多，记住我说的是创业门槛简单，而不是创业简单。这样的模式我们
也经常称为“传统微商模式”，这个模式好处在于由于代理商是层级进货，所以参与的人动力强。我们
想一想你在家里放了几十箱货，你会怎样做。这就是以前的传统微商，渐渐的会在做改变。

二、社交电商

是以社群方式和社交工具为前端的交易模式。利润现在的微信建群、QQ建群、朋友圈推广、线下地推等
等对于终端消费者的方式。



1、建立自己的社群，寻找有共同价值观、爱好的人。然后引导购物与交易产生。好的社群不会上来就卖
产品，也不会把产品呈现出来。而是让用户体验产品，用产品。产品也相当于是社群活动，聚会中的必
备工具。这样的营销润物细无声。比如鹏友会的一位鹏友搞了一个养生社群，带着朋友吃绿色健康食物
，喝茶，辟谷。吃的，喝的，辟谷中所有用的其实都是产品。不用专门推销而是体验式营销。这个也是
现在很多消费者所接受的，像最近的免费领的方式最为受人关注，先体验后购买。

2、建立自己的社交平台账号，比如我一位浙大班的学员，他玩抖音等社交平台。由于内容创新，粉丝增
长很快。只是缺少转化平台与粉丝鱼塘。通过社群、自媒体、圈子等方式去实现终端营销。

 我们是一群200+团队的热血青年，我们专注做更好的产品、我们秉着对你负责的态度。我们拥有8年互
联网系统软件开发经验，一直提供各类微商代理模式定制开发服务，如微商代理进货、微商经销商奖励
制度、微商云仓系统、二级分销系统，复购分销系统，角色返佣系统，分销分红系统，定制版分销系统
、门店拓客奖励系统、代理奖励管理系统、社交新零售系统等等.

三、社交新零售=复合模式=B端+C端=最新最受欢迎模式

  社交新零售是给予社交电商之后再次打通线上与线下的融合。把线下的体验场景更加专业化，更容易
复制。也就是B端和C端的结合，整合渠道商经销商代理商批发商的资源，同时给渠道商他们提供一个动
销商城，

 我们都知道阿里巴巴与京东提前布局了自己的物流系统，快速的48小时甚至24小时物流加强了用户的
体验。而中小企业要实现快速物流，要不和这两家平台合作，要不然选择高费用的物流公司。这对与中
小企业来说，很难有自主性与数据变现。针对这样的问题我和朋友一起设计了社交新零售的模式，并和
技术研发团队开发了能够支撑中小企业落地的系统。

社交新零售重点解决的是分仓管理与自主经营体的物流中心建立，同时他们结合了多仓库出货系统对接
、代理仓库库存数据统计等。

四、微商复合模式主要的功能介绍：

①微商复合模式告别错单、漏单、拖单移动订货全程跟踪

②通过在线下单更新物流信息，在线咨询，告别传统电话qq下单，没有保障

③微信下单系统客户按等级、区域进行管理业务员负责自己的客户

④微商复合模式商品出入库清晰可见管理不再混乱

⑤订单收付款，收支流水统计每日财务统计

⑥通过微信下单系统买赠/直降/打折给企业更多营销的可能性

⑦微商复合模式系统数据沉淀形成可视化报表，让决策更具洞察力

⑧微商复合模式通过代理云仓，C端下单，扣B端库存，平台给B端返货款和佣金

⑨通过复合模式协助代理进货、动销产品、终端零售，B端库存动销，一体化大数据系统。

  从传统微商的层级代理拿货制，到社交电商与社交新零售的升级制。现在的新玩法已经不是层级拿货



升级，而是通过你在代理商社群的贡献值升级，级别越高奖金比例越高。这个有点像多年前的网络论坛
机制，也是和当下的网游会员升级玩法相似。由于奖励机制设计到很多平台的分利算法，这里就不公开
了，欢迎你与我一起探讨交流。
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