
东莞到台湾跨境物流专线

产品名称 东莞到台湾跨境物流专线

公司名称 森鸿国际物流（深圳）有限公司

价格 30.00/KG

规格参数 台湾物流:台湾电商物流
台湾快递:台湾电商快递
台湾小包:台湾电商小包

公司地址 广州市白云区棠景街机场路585号807-808自编110
7（注册地址）

联系电话  13798916595

产品详情

森鸿国际物流有限公司实力雄厚。自创建以来，以惊人的速度快速发展，目前已经形成了以深圳为总部
，广州，东莞，台湾等地为分部，辐射全球的宽范围、网络式的快速向外拓展的发展格局。在管理上，
公司做到了贸易和运输的协调发展，形成了对客流、资金流、信息流的优化统一管理，同时采用先进的
办公设备和专业的办公软件系统，铸造信息化的电子平台和网络，加上拥有一支由业内经验丰富的专业
人才队伍，使得跨世公司总能够始终站在市场的最前沿，把握着市场的脉搏，为客户提供最新最准确地
商业先机。

随着公司实力的不断增强，公司的服务内容也从单一走向多样化。公司主要经营跨境电商COD，有台湾
，香港，东南亚专线。在物流方面，我们主要提供空运和海运两种运输方式，服务内容主要有：代签提
单，代办订舱，代办结算；办理报关，承揽货物，办理货物托运和中转；集装箱拼装拆箱、报验、保险
等以及相关业务。凭借多年的运营经验，我们已能够从客户的需求出发，为客户提供度身订造的个性化
解决方案，最大限度地降低成本，提高效率，满足客户的每一细节需求，深得客人的信任和赞赏。

随着互联网电商行业的不断发展，了解电商的人都感觉到国内电商生意越来越难做了，于是对于跨境电
商出口贸易，是不是也一样难做呢？这个问题小编只能说，做得好的愿意付出的，自然觉得容易；做不
好又不愿学的，肯定是难得。但是，国内电商与跨境电商因为政治接线，拥有不同的政策，市场需求也
存在差异，因而在国内市场逐渐饱和的情况下，亚马逊跨境电商或许是一个可以尝试的项目。

对于亚马逊卖家来说，跨境电商运营好做吗？

这个问题就像小编前面说的一样，不同的人有不同的看法，关键还是看你自己。因为世界上没有哪一个
行业是不需要付出的，如果你只是抱着玩玩的心态，那小编劝你还是最早就不要开始，但如果你是真心
想要加入一个行业，想要把它做好做大，那就从最基础的开始，一步步脚踏实地的去完成自己应该做的
事，只要愿意付出就会有收获。

想进入这个行业有什么壁垒？



就像国内最初的淘宝一样，一个项目发展的好，有前景就会有无数的人争抢市场，跨境电商也一样，不
过发展至今，亚马逊跨境的中国市场占比还是很小的，因为大部分的人对于这个项目还是处在一个观望
的状态。但是，长久发展下去，更多的人看到商机，入驻的人也自然会有所增加，所以为了维护平台秩
序，亚马逊也会通过一些方法提高卖家的质量。那么，究竟有什么壁垒？

（1）语言：这是很多刚接触的人的想法，因为跨境做的毕竟是国外的市场，英文居多，不会英语交流起
来会有很大的问题，但其实不是，现在很多软件都是带有翻译的功能的，比如ERP系统在采集、制成表
格，然后上传的过程中就会直接翻译成所在站点的语言。当然如果你有资金实力的话，也可以请市面上
的专业人士帮你翻译打理。

（2）选品：亚马逊是一个十分注重产品的平台，所以选品这一点卖家一定要谨慎，但其实中国制造业十
分的发达，只要稍微用的心思，选择一个好的产品不成问题。

中国企业如何抓住跨境电商二次机遇，快速发展？

1、跨境电商的竞争终将回归商业本质——丰富的选品、可信赖的品质、透明的价格、稳定以及便捷的跨
国配送体验：中国制造相当的发达，因而想要选择一个适合的产品并不是一件难事，“Made In
China”的商品质量也是比较有保障的，中国卖家完全可以依靠此优势快速的入驻亚马逊；

2、亚马逊的战略优势和导向：1.品质 2.“制造+” 3.B2B 4.“品牌+”，其业务亮点体现在：上线了超千
家的工厂数量级，以及打造了近百个知名品牌；另外，在团队中，很多知名卖家在首年就达到了百万甚
至更多的年销售额。因此，亚马逊平台帮助企业发展综合实力；更多元化的扩展他们的国际市场；完善
他们的生态圈；助力贸易链上的品牌商、制造商、贸易商实现他们的自身价值。
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