
伊庄可人2020春装苎麻新款中长裙小量拿货服装厂

产品名称 伊庄可人2020春装苎麻新款中长裙小量拿货服装
厂

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:伊庄可人
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

伊庄可人2020春装苎麻新款中长裙小量拿货服装厂

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装拿货不调换、货源货源服装店、湖北开服装店货源
。

春节过后，大家都忙着购置新款春装，服装店也迎来第一波销售高峰期，那么面对着广泛的消费市场需
求，服装店铺应该如何提升店铺人气，以便锦上添花让销量更高呢？以下几点大家不妨参考下：提升店
面人气首先就要结合店铺的实际情况，对所在社区居民的收入状况、消费习惯、购买方式等进行调查，
确定商店的定位。优化店内环境，方便顾客购物。有关理论研究表明，顾客70%以上的购 买行为都是在
卖场临时决定的。优化购物环境不仅可以吸引更多的顾客，还可以刺激顾客购买，是提升人气的有效途
径。货物摆放要合理。要布置出让人舒适的购物环境，大到整个营业大厅的整体格调和布局，小到每样
商品如何摆放，都要切合顾客购物心理。设立顾客休息处。在购物区开辟专门场地并设专职人员，搞起
了“宝宝娱乐圈”和“男士休息厅”。一般的小商店没有实力提供专门的场地，但一张椅子或者一杯开
水应是必不可少的。方案一、在目标消费群集中的地方进行每个单位有限额度的有限时间的优惠券派发
，并结合优惠券派发新产品说明，争取新顾客。方案二、大型百货商场门前的产品小单页发放可结合优
惠券活动，虽有短期实际销售效果，但对品牌会造成伤害。一般不建议使用此种方式，除非竞争导向趋



向于激烈的价格竞争。方案三、可与适应产品品味的地区性购物杂志联系，认可该杂志所做的优惠券，
并进行产品销售。方案三、将产品分为形象款，主销款，促销款三种类型。只对促销款开辟专区进行现

金折扣活动，以避免大范围的损害品牌形象。想开女装店，掌握高复购率秘诀

其实有很多促销工具和模块儿可以用来帮助提高门店复购率，前提在于是否真正符合客户的需求，让客
户愿意主动去分享并持续的返店。常见的会员卡及配套的会员关怀服务有没有做好？客户是否定时回访
或者以活动邀约返店？这些都是店主朋友们可以改进的点。在这里爱无季小编就不做太多展开，感兴趣

的朋友们可以关注我们往期的文章。
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