
慕拉2020早春套头五分袖拼接裙子服装店拿货技巧

产品名称 慕拉2020早春套头五分袖拼接裙子服装店拿货技
巧

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:慕拉
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

慕拉2020早春套头五分袖拼接裙子服装店拿货技巧

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装拿货app、服装拿货品牌、服装工厂拿货QQ号。

很多经销商，尤其是大型企业的经销商，往往扮演了一个配送商的角色。因此，经销商需要向服务商转
变，通过提供下游客户需要的服务，为产品增值，为自己获取更大的利润空间而打下基础。经销商除了
配送服务外，还可以通过提供市场调研、市场策划、终端促销执行、深度分销、协销等，提供产品延伸
价值，不断地为自己的行为增值。对于一些经销商老板，总是喜欢或者热衷于事无巨细，大小事都自己
亲自操盘，以致感觉身心疲惫，精力不支。其实，对于经销商来讲，未来的市场竞争，一定是团队的竞
争，只有依靠团队的力量，经销商才能做自己该做的事情，才能迈向规范化管理的新历程。所以需要强
化团队的管理。那么如何培养一支优秀的团队？在“新零售�颠覆式营销系统”中，主顾问曾诚老师提
出“集中优势兵力，各个击破”门店作战方法，无形之间提供了优质的团队打造方法，快速培养出优质
的门店团队。经销商要想做强做大，一定要从作坊式的家族化的怪圈里走出来，真正地实施公司化管理
。要根据专业化的分工，适时引进职业经理人，要实现依“法“治企，而不是人情治企，要打造管理平
台，要引入流程化、规范化的管理规章制度，要以企业“法律”的准绳来约束和要求所有员工的行为，
避免对亲戚和“外来人”两个标准去考核和激励员工。营销是价值链的有序、有效传递，经销商是连接



厂家与下游客户的关键一环，但商品要想实现它的价值，光靠经销商的力量还远远不够。必须要充分调
动上游厂家及下游分销商、终端商的积极性，才能把产品销售好，才能持续挣钱、持久挣钱，而要想实

现这一目的，一个核心的思想就是经销商必须坚持共赢与协作。有什么女装品牌之多品牌经营建议

对于创业者而言，虽然国内外各种女装品牌令人眼花缭乱，但是找到适合自己区域运营的女装品牌才更
有必要。国内的折扣女装飞速发展，一般国内一二三线的女装品牌库存都能找到不错的货源，为多品牌

集合店创业提供了可能。且创业投入的成本比单一的加盟某个品牌要低的多，适合更多中小创业者。
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