
拉夏贝尔2020春夏新款套头中长款裙子服装进货是在那

产品名称 拉夏贝尔2020春夏新款套头中长款裙子服装进货
是在那

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:拉夏贝尔
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

拉夏贝尔2020春夏新款套头中长款裙子服装进货是在那

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装进货库存表、中档服装拿货、品牌服装加盟拿货几
折。

很多服装店导购觉得衣服卖不出去，是自己店铺的衣服款式不好不够吸引顾客，但真的是这样吗？不排
除有这方面的原因，但小编想衣服卖不出去大的原因还是导购自身吧，一个不会卖衣服的导购即使衣服
再漂亮也不能让顾客买单，那么想要成为一名出色的促销员,如何更好的进行终端销售呢？要知道以下的
几点:兵法说:不打无准备之仗。而对于销售来讲,道理也是如此。很多刚出道的促销员通常都会有一个误
区,以为销售就是要能说会道,其实根本就不是那么一回事。记得那时候我们培训了将近一个月,从产品知
识到故障分析,从企业历史到销售技巧,每一个环节都反复练习,直至倒背如流。那时候我们同事之间经常

互相打趣说咱都成了机器人了。我记得当时为了调试出一个佳音乐效果,一没有顾客在场,我就专心致志地
一个键一个键的反复试验,持续了将近一个星期,终于得到了自己满意的效果。现在的顾客总喜欢讹促销员
,哪里哪里有多么便宜,哪里哪里又打多少折了,如果你不能清楚了解这些情况,面对顾客时将会非常被动。

现在有很多介绍促销技巧的书,里面基本都会讲到促销员待客要主动热情。但在现实中,很多促销员不能领
会到其中的精髓,以为热情就是要满面笑容,要言语主动。其实这也是错误的,什么事情都要有个度,过分的



热情反而会产生消极的影响。热情不是简单地通过外部表情就能表达出来的,关键还是要用心去做。所谓
精诚所至,金石为开!随风潜入夜,润物细无声,真正的诚就是想顾客所想,用企业的产品满足他们的需求,使他

们得到利益。衣服连锁，选什么位置合适？

做衣服连锁也讲究人气，在人流量集中的地方开店是最理想的，但繁华商圈这种大流量的旺铺价格总是
令人望而却步，那么各位店主朋友们可以选择降级选择二三类商圈等等。当然如果资金合适，也可选择
在服装街上安家落户，追求集群效应。当然，商场选址也是一样，大商场的入驻门槛高、相关费用也水
涨船高，那么可以考虑人流量待定的新商场，或者是下一级别规模的商场，为自己争取到有利条件的空

间也更大。
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