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一步：项目分析

在接手这个项目时，我做的一件事就是对这个项目进行详细的分析。

因为我需要了解：

▲ 我要展现的人群有哪些？

▲ 我应该如何让他们看到我？

▲ 我又应该如何转化这些人群？

这些问题，是进行竞价推广的前提。

百度/360/搜狗/神马竞价培训

培训优势：

1V1竞价培训服务

理论 实战

外地学员包住宿

学完之后可独立上手操作

附赠：PS基础教学，execl基础运用教学



选取优化对象原则——差异越大越好

在接到一个大账户时，往往这个账户已经投放了一段时间，同时账户中包含各类关键词，而我们到底应
该从哪些方向入手优化呢？

首先，我们需要进行必不可少的数据分析，分析出的优化对象要遵循上述原则，差异越大越好。

例如：

费用占比大的关键词，成本低的关键词，点击量少的关键词，点击率才好的关键词等等。

这样入手大的好处是对账户以往的情况可以做到一目了然，同时，以往的优势可以快速得到借鉴，而劣
势可以迅速弥补。
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首先，我们先来说说竞价账户设置受限的问题，对于竞价新手或者刚接手的竞价账户来说，这是最常见
的一个问题了。

（1）预算不足

预算不足主要表现在，商家资金投放力度不够导致账户或计划单元里面的分配预算不够花，导致广告展
现提前下线，这样连展现的机会都没有。

这种情况下，怎么在预算比较少的情况下做出有效的广告投放呢？

建议：调整分配，利用暂停转移等手段分配投放预算，在有效的时间可以增加预算获取有效的展现和转
化量。
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