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产品详情

香港作为世界知名的离岸金融中心，加之其本地来源税制和极低的公司利得税税率，汇聚了来自全球各
地的资金。这些资金在成就了香港金融中心地位的同时，也吸引了非法资金的注入。

而在各个地区广泛地签署CRS协议的大环境下，使得这些非法资金最终被查获，并且经手的香港银行也
会被牵涉其中，遭到执法部门的严厉处罚。因此香港银行加强了对账户的审查力度，使目前在香港银行
开户变得比之前困难了许多。

香港银行开户难，其中的原因也不乏资料的齐全性以及在开户面谈时回答银行客户经理的问题。

通常在开户面谈时，银行客户经理会从以下几个问题去判定客户的资质：

1、为什么要开立香港银行账户？

通常这个问题还有后续，就是开立香港银行账户的用途是什么？通常的回答包括接收境外贸易款、储蓄
、理财、投资、保险缴款等等。然而，每个回答都有其弊病，并且这个问题没有最优答案，只能如实回
答。如接受境外汇款银行会觉得资金只是短期存放，储蓄、投资、理财会招致大力推销理财产品。

2、企业经营范围是什么？

这是银行经理必问的问题，这个问题应该实事求是的回答，不可夸大其词，更不能胡编乱造，要是回答
的答案与提供的资料不符，那么开立银行账户基本无望。回答只需要说明具体经营的产品和提供什么服
务即可。

3、业务往来的国家有哪些？

这也是银行经理必问的问题，主要审查的目的就是是否与敏感国家、联合国和美国制裁的国家、资金高
风险国家和地区有经济往来，所接收的汇款是否安全等，因此在准备业务单据和回答问题时，一定要避
免涉及敏感国家和地区。



4、企业产品或服务是否真实？

这个问题银行经理不可能直接提问，但是会从多个方面进行判断，如产品宣传彩页、相关业务单据情况
、客户对产品和服务的熟悉程度等多方面进行分析。因此客户一定要对准备的单据和自身业务情况十分
熟悉，才不会出现纰漏。

5、是否经常来香港？

这个问题直接关联账户的活跃程度，如果是生意往来，那么最少每月都会有1～2次到香港谈判。如果半
年一年也不会到香港一次，那么银行开户经理就会觉得账户不会很活跃，也就埋下了账户无法开立的伏
笔。

6、是否考虑买理财产品？

推销理财产品已经成为香港银行开户必经的考验，因为银行经理可以从客户购买的理财产品中获取提成
，不少开户经理也以此为是否帮助客户开立银行账户的硬性指标。因此，就算不打算买理财产品，也不
要直接拒绝；如果有买理财产品的需求，不妨投资一些，提高账户开户成功率。
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