
丽想2020春五分袖宽松中长款裙服装进货带多少钱合适

产品名称 丽想2020春五分袖宽松中长款裙服装进货带多少
钱合适

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:丽想
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

丽想2020春五分袖宽松中长款裙服装进货带多少钱合适

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、秋冬服装进货表格、品牌断码服装进货渠道、批发市场
服装进货。

精神层面直接对应情感，中国是一个非常重视情感与节日的国家，所以做情感营销是得天独厚的。服装
店一旦找好与客人能够产生共鸣的“情感”点，服装店就可以与客人产生更深度的关联。而如何找到店
铺、品牌与节日情感的关联，则是服装店节日促销的体现价值的核心，也是服装营销人员策划的核心。
比如：圣诞节与我们服装店大多数人的情感关系不大，我们非得要搞个活动，场景不搭，只是我们弄个
人气，为打折优惠找个借口而已。中国人有个占便宜的习惯，所以，节假日促销需要与物质结合才更有
效果。不差钱的人，让他们拿到礼物感到与众不同。就像我们的双11、双12，靠的一定是我们感受到的
“便宜”，才火了起来。有句话说的很好：你需要的正是我想给你的。服装店的促销可以利用的商品很
多，比如：打折优惠、满减送礼、会员积分等等都是我们很好的选择。至于服装店是买赠、积分、折扣
、抽奖、返现等，可以根据自己服装店的情况来设定。比如：新年抽奖，弄个飞镖，投中多少分，奖励
多少对等的物品，既刺激又好玩。这点很重要，所以前期的策划与计划就更加的重要了。所有成功的节
日促销都有一个规律，提前做好策略与计划、分工合理、团队作战，计划到位准备充分。再者，就是信



息的送到，如何有效的把服装店活动的信息精准的送达给对的人，避免大海捞针的方式，这样不仅仅浪
费了资源也浪费了时间。总之，服装店节日促销是把双刃剑，不在多，在于精，在于服装店的目的与价

值的创造，是活在当下还是未雨绸缪。在商场开服装店流程之签订正式合同

有些商场会与商户签订合同，并把管理规范和扣点问题都写在合同里，在合同签订前就与商场协商好，
在合同中体现出来。同时注意商铺的租期和付款方式等等，为自己的长期有序经营奠定良好的基础。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

