
互融云电商微分销系统，三级分销商城系统

产品名称 互融云电商微分销系统，三级分销商城系统

公司名称 北京互融时代软件有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 北京市朝阳区领地OFFICE1号楼A座1403

联系电话 400-090-3910 13263308067

产品详情

微信分销系统是一款的一体化微信分销交易平台，基于朋友圈传播，帮助企业打造“企业微商城+粉丝
微店+员工微店”的多层级微信营销模式，轻松带领千万微信用户一起为您的商品进行宣传及销售。

微分销，在社交圈子（微信）上建立广泛的分销网络，利用微信的巨大流量做商品分销，迅速扩大销售
规模。

互融云深入社交电商领域调研，针对分销模式为传统零售企业、传统电商、微商等量身定制研发了一套
完整的移动电商分销系统——互融云微分销系统。
打造线上分佣+线下分销的结合的商业模式帮助商家快速的搭建分销商城，招募大量的分销人员， 结合
多种激励体系，形成忠实的粉丝群，帮助企业快速转型，旨在帮商家快速卖货，迅速的积累客户资源。
互融云移动电商微分销系统拥有多种业务模式可以帮助企业适应不同时期业务发展 1）标准版三级分销
：当你关注公众号点击“我要分销”成为分销商后，生成只属于你的二维码，把二维码发送给你的朋友
A，
A通过扫你的二维码进入商城购买商品，则A自动划分为你直属的一级分销商，分给你一级销售佣金，
最多有三级，不同的级别分销比例不同。2） 3x3三级分销：3x3分销模式是在标准分销的基础上的升级版
，把在每一级的分销的基础上，再划分为金、银、铜，三个等级，
每个等级取的佣金上限不一样，这样分销商在推广的时候就变成了3x3=9个角色， 分销商在推广的时候
按照对应的级别比例获取相应的奖励。3）全球分红模式：全球分红是在标准三级分销的基础上，另外拿
出一部分的利润，用于奖励平台业绩突出的推广者， 并根据推广者的业绩评定相应的团队等级，团队等
级分为总代理、渠道商、代理商，分配团队红利。互融云微分销的特点：互融云移动电商微分销系统针
对行业市场需求拥有如下多项特点功能： 线上+线下双线打造O2O服务体验：线下分销渠道+线上全民分
销，多层级流量双线共享，线上商品可在线购买，线下体验，也可以在线上完成支付。
微店装修：微商城DIY装修功能，帮你灭掉设计师、甩开程序员，商城布局想换就换，风格说变立刻变
！ 佣金体系：商家设置商品的产品定价和推广佣金，分销员推广成交后根据推广员的级别不同获得不同
的佣金。 推广体系：分销员可通过微信、微博或商城的点播模块进行推广。
定价体系：根据分销商级别不同，分销商可以自己对商品进行定价，获得更多的交易佣金。
一键查看分销商业绩：分销商可以清楚的查询自己的团队情况和订单情况
佣金自动结算，申请提现后，钱自动提现到绑定的银行卡中。 分销平台，订单和成绩一目了然：订单统



一收订，统一发货，分销商用户订单同步更新，销售数据一目了然。
精准的数据营销：精细化的数据分析为精准营销提供有力证据。

传统实体和传统电商，获客成本和运营成本的持续走高，驱动着商家寻找新的低成本流量获取方式和开
拓新的售货渠道，其最为成功的衍生代表便是社交电商。

在社交电商领域，传统电商买卖货模式，本质上没啥变化。之所以能吸引这么大的关注，无非在于流量
比以前的玩法更容易获得。这一块也得益于微信这个超级生态的完善。如果没有一个集合了8亿用户之多
的超级生态，玩所谓的社交裂变，便是无从谈起。

拉新用户，是每家互联网公司的重要指标。在社交电商领域中，有一种大家都眼红的模式，这就是分销
模式。分销模式，就是控制在法律的红线内，靠发展下线来传播。

面对如今流量越来越难获得，成本也越来越高。分销模式的出现不仅相较于传统的用户拉新获客成本更
低，而且惊喜的是这种模式还更容易下沉到三四五线城市。互融云根据分销模式为你量体裁衣，根据您
的需求定制属于您自己的完美营销系统：

  分销模式定制：根据企业自身的情况，定制不同的线上分佣+线下分销的模式。

  营销活动定制：根据企业不同的营销需要，定制不同的营销活动。

  会员系统定制：搭建会员成长体系，满足企业对提成会员粘性的需要。

  行业功能定制：根据企业的不同，为企业提供有行业针对性的解决方案 。

互融云提供一年期的免费质保服务（具体内容包括：系统正式运行后存在的系统BUG和系统错误），保
证系统的正常运行。我们不限次数和时限提供系统使用培训和操作指导，通过培训使受训者详细了解系
统，能够熟练准确的独立使用系统。

微商城微分销系统作为移动电商的趋势和方向，它不仅改变了电商的格局，也改变了线上线下连通的方
式。用一种新的电商营销手段和工具，做一件影响未来的事。将社交载体转换成电商的价值，释放能量
又不失用户体验。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

