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产品名称 财务代理品牌 南京君合汇 财务代理

公司名称 南京君合汇人力资源有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 南京市江宁区竹山路555号有志大厦3楼

联系电话  18952025442

产品详情

企业的发展阶段不同、发展程度不同，就需要与之相匹配的财税服务，才能真正的为企业的发展保驾护
航。

大家都知道代理记账，却少有人听说财务外包，财务外包相对于代理记账来说，是更为高一级的管理，
财务代理记账多少钱，那它们各自适用于什么样的企业呢？

看完这些，你就知道了！

代理记账

代理记账是指将本企业的会计核算、记账、报税等一系列的工作全部委托给专业记账公司完成，本企业
只负责日常货币收支业务和财产保管等工作。

它的业务范围是：

① 代理各个税种的纳税申报，代理企业纳税情况自查及清算各种税款业务；

② 代理企业整体税务安排、投资项目税收评估，代理制作涉税文书；

③ 建立企业纳税核算体系用办税制度，为企业设计财务制度；

④ 协助企业进行股份制改及企业间兼并、收购工作，代理设计经营管理制度；

⑤ 为企业提供报表分析，提供其他管理建议；

⑥ 委托人要求的其他常年代理业务；

财务外包



财务外包，是近年来在发展较快的，是企业将财务管理过程中的某些事项或流程外包给外部专业机构代
为操作和执行的一种财务战略管理模式。

主要是将整个财务管理活动根据企业的需要分解成若干模块，如总帐核算、往来帐款管理、工资核算、
固定资产管理、报表系统、纳税申报等模块，将这些模块中企业不擅长管理或不具有比较优势的部分，
外包给专业机构处理，企业只专注于核心竞争力的培养。

有工资外包、税务外包、财务报告外包、差旅费和招待费外包、应收帐款外包等等，还可以委托外部专
业公司设置财务制度和纳税咨询、编制工程预算决算和单位审计任务等等。

财务外包的内容可以是一个部门，也可以是一项业务，甚至是一项具体的财务职能。

它们有重叠的地方，也有不同的地方，

主要有四处不同之处：

① 服务理念不同

好的代理记账服务以记账清晰，报税无错误为标准；

财务外包主旨是以外包事务的完成、项目的完善、企业财税的优化和发展。

② 服务的效果不同

代理记帐的服务效果是服务成本小于企业因雇佣一名财务人员而需要支付的工资及相关的办公费用；

而财务外包带来的不仅是该类成本的节约，还能使企业减少潜在的服务成本，实现高绩效。

③ 服务需求方的情况不同

代理记帐的服务需求方多为不具备设置会计机构与会计人员的企业；

而财务外包的需求方更为广泛，不仅包括不具备设置会计机构与会计人员的中小企业，还包括大型企业
，甚至是跨国公司。

④ 服务内涵不同

前者为需求方提供全盘财务处理；

后者则是按照财务模块分开，可以是多个模块或只是一个模块的财务职能。

那么，企业该怎么选择代理记账还是财务外包呢？

从业务需求和经济状况出发，一般小微企业或是初创企业适宜选择代理记账业务；有一定规模、经济业
务和财务收支的繁杂、经营管理的财务要求高的企业适合选择财务外包。

不管是代理记账还是财务外包，都能够有效的控制成本、优化工作效能，帮助企业将资源集中在效率高
、效益好、有发展前途的业务中，同时也最Da限度地利用财务公司在财务专业技能上的优势，使企业效
益最Da限度的利润化。

根据企业的实际，各取所需！



代理记账是指会计咨询、服务机构及其他组织等经批准设立从事会计代理记账业务的中介机构接受独立
核算单位的委托，代替其办理记账、算账、报账业务的一种社会性会计服务活动。

在中小型企业日益增加的时代，代理记账行业也如雨后春笋般出现，真是有需求就会有供应！谁会喜欢
这个行业呢？当然就是我们这些会计人了，有自己本身的经验，如果有时间，有机会，就可以挣个私房
钱，还是很不错滴。说了这么多，那代理记账这个行业前景如何呢？是不是值得我们会计人去赴汤蹈火
呢？那我们就听一下下面的分析，你再决定是否“出手”吧！

代理记账市场前景 分析

1、政府职能作用转变给会计行业带来的机遇.

2、网络营销对传统行业及会计行业的影响和冲击

3、行业规范的持续提升对代理记账的影响

4、财税专业更趋于科学化、专业化

5、财税管理将更加发挥政府职能作用

代理记账市场前景 再分析

1.无成本

2.0风险

3.有保障

4.收入稳定

5.职业生涯发展长远

6.行业稳定

7.专业竞争性相对而言较小

代理记账前期启动方法

1、代理记账公司投资规模和前期启动方法

⑴、个体经营为主：前期资金投入较少，基本配置：电脑、打印机、财务软件。

⑵、公司注册形式费用较高。

建议采用个体经营形式

代理记账适合群体

1、代理记账工作适用专业群体



代理记账适用的群体

⑴、有志于财务工作

⑵、有一定的专业知识

⑶、能够合理分配时间，财务代理品牌，应对工作压力

首先得看你对不归路的理解是什么？

假如你的理解是个人提升，未来职业规划这一块儿，那么确实是一条不归路。以我在的县级市为例，各
个微小企业有会计业务，但是业务量太少，又有税收优惠政策，每个月报税额几乎为零。如果招一个专
业会计，人力成本完全太多了，财务代理，交给记账公司一个月三五百块钱就搞定的事儿为何要请一个
会计。然后你在代理记账公司做的就是价值三五百块的工作，只是数量载乘以10至20。最后你每个月做
的就是三五百块的工作，能提升什么？稍微复杂一点的制造业会计流程就懵逼了。

通常小微企业都是两本账，自己家有个出纳外兼内账会计，给代理记账的票据报销都是夹杂虚假业务，
不规范，不合法，反正最后就一个目的，外账尽量少缴税。长期做着这些不规范的账目，对职业的损伤
是长久而沉重的。

曾经我帮一个朋友顶了两个月的外账，一个月主营收入200-300W的小企业，模具制造，我翻了翻以前的
账目，外账上一直处于亏损状态，财务代理记账，都他妈亏损两百多万好几年了。现实情况却是别人老
板准备换车了。这个老板我见过，有点暴发户的气质，有一次买原材料，别人说能便宜多少多少，只不
过发票是对方朋友的公司开过来，这些老板见钱眼开啊，结果给你搞一堆和生产完全不相关的材料发票
。简直让人哭笑不得。

中国的现状就是你这些小的纳税企业税务没空搭理你，也不指望你能缴税有多少，真要查你谁跑得掉，
所以说这种记账公司也是有风险的，而且是法律意义上的风险。至少近几年这些小企业带着税收优惠政
策，税务机关也没这精力成本管这些小事。但以后，谁说得清呢？

长期这种廉价工作造成的局面就是上上不去，下下不来，饿不死，吃不饱，然后避重就轻再也不愿意挑
战更高难度的了。所以职业损伤特别大。

不过如果说靠代理记账挣不了钱，我万万不敢苟同。在县级市月入15K到20K个人觉得还是不错了。注意
，做低级的工作拿着这个薪酬和做高J技术含量的薪酬这个是不能横向比较的。你拿一个高J财务总监和
基层会计比较工资那就没意义了。

一个人无论身处的工作环境是多么恶劣，多么没有前景，都有值得学习的地方，都有你进步的空间，看
似鸡汤一句话，但却是事实。

代账公司看起来都是做Zhang然后报税，每个月的工作就是简单的整理凭证，记账报税，如楼上所说，做
一百家对自己都是没有什么好处，身在代账公司的会计很多都有这样的想法，所以导致会计有“代账公
司做Zhang没有前途”这样意识。

为什么不这样呢？每家企业的情况是不一样的，账、税都是不一样的，我们为何不仔细观每一家的账税
，有没有潜在的风险，有没有可以筹划的空间？如果有筹划空间，自己完全可以试着出个筹划方案，没
有风险，还能降低损失，客户不喜欢吗？你的收入不会增加吗？当然 这只是最简单的一方面，还有其他
很多值得我们思考的地方，客户、账、税值得你学习的地方实在太多，参透这一切，不仅仅是会计行业
的峰顶了。



还是那句话，不管你在企业、代账公司、会计师事务所，你的成绩很大一部分都是取决于你自己，而不
是工作环境。“是金子总会发光“这碗鸡汤还是非常有营养的。

财务代理品牌-南京君合汇(在线咨询)-财务代理由南京君合汇人力资源有限公司提供。南京君合汇人力资
源有限公司（www.jhhhr.net）在中介服务这一领域倾注了无限的热忱和热情，南京君合汇一直以客户为
中心、为客户创造价值的理念、以品质、服务来赢得市场，衷心希望能与社会各界合作，共创成功，共
创辉煌。相关业务欢迎垂询，联系人：王林。
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