
小鱼仔2020春装苎麻新款中长裙怎样把服装店开好

产品名称 小鱼仔2020春装苎麻新款中长裙怎样把服装店开
好

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:小鱼仔
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

小鱼仔2020春装苎麻新款中长裙怎样把服装店开好

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、芜湖服装进货地址、服装拿货需要、服装线上拿货。

眼下正是夏季，对于服装店来说每天的客流量不再增加甚至下降的时候，那么面对服装淡季我们如何才
能提升销售?如何提高客单价呢?答案就是连带销售，增加顾客的消费量照样能够提高销售业绩，那么连

带销售究竟要怎么做？你一定有过这样的经历，每次在麦当劳点完餐，就会有营业员问你，加2元就可以
得一个苹果派或者可乐小杯换大杯，而这样一句话之后，大多数人会接受买单，你的销售额很轻松地得
到增加。这就是在促销中追加销售的问题。一套有效的追加销售话术，对业绩增长十分重要。只要对每
一个顾客都说好这一句话，立刻就可以为你增长至少40%以上的销售!当顾客选中单件时：道理很简单，
首饰是需要跟衣服搭配的，主动热情为客人进行搭配是我们的一项服务。上新季货品时：无论是新季货
品还是新货品时，我们都有必要在连带销售的时候介绍给客人，让顾客有试试看的欲望。客人和朋友(同
伴)一起购物时：在货品推荐和介绍的过程中，无视客人同伴的感受是不明智的销售。聪明的销售人员不
但懂得讨好同伴的喜欢，同时在时机合适的时候怂恿他(她)也试一试，闲着也是闲着，这也是常见的连
带销售。带销售的目的不是为了单单提升我们的客单价和业绩，店员在销售服务过程中，开展连带销售
是为了给客人更大的增值和好处，满心欢喜的应该是满载而归的客人，而不是幸灾乐祸的销售人员。专

业门店管理分享平台，搜索关注-壹叁壹肆终端管家。"导购"两个字，分开来看，"导"是引导的意思，"购"



是客人购买，合起来就是引导客人购买，连带销售就是通过以上的建议、鼓励来引导客人享受的更多，
客人一旦感受到强迫的含义，怕是适得其反。
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