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产品详情

很多店家都不会找精准关键词、时间与精准人群，今天商学星就来教教大家。

一.精准关键词：

1.生意参谋找词：我们翻开生意参谋——商品——商品效果——单品分析——关键词效果分析，分析7天
或者更长时间的数据，找到支付转化率，访客数，阅读量，点击率，收藏加购等表现好的词。

2.直通车：翻开我们的推行计划，进入关键词列表，要是我们现有的计划中，词比较多的时分，可以找
出转化好，点击率高的词。

那要是我们现有计划中没有可供选择的词，那我们经过直通车添加关键词列表中，找转化率，展现量、
点击率这些各方面好的词。

二.精准地域：

1.数据参谋：商品——商品效果——单品分析——访客分析——地域top5，我们可以对比多天的数据，然
后看那些地域表现好。

2.直通车：直通车报表——计划——地域列表中，找出转化高的地域。

3.直通车实时点击——点击效果——购物车，然后对比多天的数据，选择加购数多的地域。

上面3个要点找出的地域，找出重复率高的地域，即是精准地域。

三．精准时间



1.直通车：直通车——首页——产品计划，精准时间也就是转化率高的时间段，统计2个星期左右的数据
，找出转化高的时段，我们很多人开计划，时间溢价普通都是全天100%，不过当我们统计了精准时间后
，我们就可以在精准时间的时间段，增加溢价，其他的时间段就可以恰当的调低溢价，这是卡时间段的
一个玩法。

2.生意参谋——实时——实时状况——实时趋向，查看订单数多，买家多的时间段

四.精准人群

1.生意参谋：生意参谋——流量——访客分析——特征分布，就是新开的店铺开端的数据不多，我们是
没有办法查看这些数据。很多人都知道，随着淘宝流量的碎片化，店铺的标签，人群标签曾经成为一个
店铺能不能获得举荐流量以及精准流量的总要要素。

2.生意参谋——市场专业版——买家人群，这个需求开通市场专业版。在没有开通市场的小同伴可以用
其他两种方法。

3.直通车测试人群：我们新建一个计划的时分，定向推行中分别添加分段人群，设置溢价，测试一段时
间后，找出人群点击率高，转化好的年龄段。

五．精准主图：

在我们新开一个计划的时分，我们先要测主图，运用点击率高，转化高的词。优化创企图片主要从以下
几个方面：

1.明晰的图片能给人直观的效果，效果想要抵达一览无垠，突出重点。

2.产品宝贝和背景千万不能有抵触，那这所谓的抵触时：一是颜色太近，而是颜色反差太大。就比如一
个穿白裙的模特站在白墙后面，不知道你是想突出墙白还是突出裙子白，这样的一个顺色，完好就失去
了优化的意义，从而点击率也就谈不上了。

3.宝贝卖点以及营销，我们要在不超越图片30%的空间里，经过文案，或者细节突出产品的特性，以及我
们的营销方案。
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