
凯诗依2020新款宽松苎麻拼接裙子深圳服装进货经验

产品名称 凯诗依2020新款宽松苎麻拼接裙子深圳服装进货
经验

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:凯诗依
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

凯诗依2020新款宽松苎麻拼接裙子深圳服装进货经验

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装进货市场、服装走份打包和拿货、服装拿货平台有
哪些。

可在实际操作的时候就会发现一个问题：那些畅销的货品永远畅销，而其他的产品却好像总是销不出去
，除了那些畅销的十几二十款产品以外，其他的都是滞销品，都是一两个月都没有人问津的。这样就直
接导致一种现象，那就是畅销的经常处于缺货状态，滞销的永远货品充足。时间一长，有店员就开始埋
怨：不是自己销售不行，是公司的货品供应不上，是公司的衣服设计不好，开发了那么多不受市场欢迎
的产品，直接影响了销售⋯⋯仔细想想，真的是公司设计的问题吗?真的是货品供应的问题吗?难道滞销

的产品真的比畅销的就差那么多吗?那么不受欢迎吗?又为什么同样一个商圈内会出现一款产品在A店怎么
都销不出去，而在B店没两天就销售好几件呢?⋯⋯首先其实跟很多导购有关，导购是世界上喜新厌旧的
动物。一旦新款上市，老款就容易被压货。比如在秋季的时候，呢料大衣一上货，薄外套就不动了。其
次只要仔细观察就会发现，滞销款通常一开始就不怎么被关注，既没有宣传折页去展示它们的风采，陈
列上也抢不到一个好的位置。后时间长了，畅销品缺货得厉害，滞销品积压得厉害，既影响业绩，也影
响库存结构。所以我们从现在起就要改变这种状况，小编推荐你可以从以下四个方面来操作：许多滞销
品销售不好的原因不是因为款式不好看，而是因为没有陈列在好的位置上，摆在一个不起眼的位置....所



以这个时候就要增加产品与顾客的接触机会。可以找新的陈列位置或者扩大原来的陈列面积，尤其是多
人流通道的左边货架位置，因为人有先左视后右视的习惯。产品与顾客接触的机会越多，销售的机会就

越大。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

