
以租代购 南京君合汇公司 以租代购是什么意思

产品名称 以租代购 南京君合汇公司 以租代购是什么意思

公司名称 南京君合汇人力资源有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 南京市江宁区竹山路555号有志大厦3楼

联系电话  18952025442

产品详情

现如今，伴随着汽车消费的普及，购车已成为日常家庭开销的“标配”，然而不同于以往举全家之力买
车的做法，越来越多的汽车消费者倾向于选择各种各样的分期付款方式购车。这其中汽车“以租代购”
模式凭借对整个购车环节的广面渗透，以及针对不同客户群体提供的个性化汽车金融解决方案，迅速在
汽车市场站稳脚跟，进而掀起了汽车消费的新风向。

就企业客户而言，不同于频繁租车带来的诸多不便或高额养车产生的运营负担，在小耳朵金融等推行的
“以租代购”模式下，利用租赁期内车辆所有权与使用权相分离的特性，企业在购车抵税方面拥有充分
的自主权，不仅汽车以租代购本金和利息均可用于增值税进项税的抵扣;而且以租代购利息还可在财务费
用中抵扣企业所得税，有利于承租企业优化财务指标，并通过费用增加合理节税。此外，当企业为高管
配车时，购车企业更可帮助员工合法合理降低个人所得税。

而面向个人客户，由于在“以租代购”租赁期内购车者只拥有车辆使用权而非所有权，因此所购车辆以
租代购的额度甚至可以高达100%，且购置税、保险等费用均可分摊到每月租金中，有效减少购车者的前
期支出，用户购车门槛大大降低;牌照、保险等系列繁琐问题也将由小耳朵金融等专业汽车以租代购公司
高效解决。此外，在汽车生活服务模块上，小耳朵金融还积极打造丰富多彩的车资讯、行业简报、车主
俱乐部等服务项目，积极与汽车养护门店合作，为购车客户提供租赁车辆优惠保养方案，助力其拥有高
品质车生活。

正是凭借手续简单、前期投入低，能快速满足用车需求等优势，目前“以租代购”除了在上述两类常规
客户群体中引发汽车消费热潮外，一批数量庞大、资金暂时紧张的小微企业和新晋上班族也成为其潜在
客户。此外，随着汽车消费意识更超前的80、90后成为消费主力，社会对汽车“以租代购”模式的接受
度和认可度也将提高。

无论是保证现金流、缓解购车者压力，还是注重效率、快速提车，“以租代购”模式已在快速发展的汽
车金融领域独树一帜，尤其是以小耳朵金融为代表的汽车以租代购企业，通过基于“以租代购”业务的
一站式汽车金融服务，将汽车消费的便捷性和实惠性提升到了前所未有的水平，有望在这新一轮的购车
热潮中担当市场主力。



5月18日，在当地媒体和消费者的见证下，平安车管家郑州分公司首批18台以租代购车辆正式交付到消费
者手中。至此，平安车管家郑州分公司首批交车仪式圆满落幕，也标志着该项目在河南区域正式启动运
营。

随着租车理念在国内不断普及，加之很多省份限购、限牌、限号等政策，汽车租赁成为新的消费热点，
引来众多投资商加入到这个行业。“以租代购”这个新名词也逐渐进入到人们的视野。从通俗意义上来
讲，“以租代购”就是汽车租赁公司将上好牌照的新车租赁给客户使用，客户按照合同约定支付租金，
抵消车款，合同期届满，租赁公司可将车辆过户到客户名下，成为客户的个人资产。这种新型的购车模
式在短时间内吸引了众多消费者的目光，但也有部分消费者持观望态度，因为车辆不在自己名下，是否
可以正常过户？使用权是否有保障？是消费者普遍关心的问题。业内人士提醒，消费者在面对大大小小
的以租代购机构时，尽量选择有实力的机构。在正常履行合约的前提下，消费者的相关权益是可以得到
保障的。

据悉，世界500强的中国平安集团于2016年正式开展以租代购业务，集团旗下的平安国际融资租赁有限公
司孵化出的“平安车管家”项目，已在全国多个省份落地运营。

汽车“以租代购”是近年来媒体炒得比较火的概念，以租代购业务，这一在国外非常普及的模式，在国
内却不适用。本文对汽车“以租代购”模式进行了简要阐述，旨在增强消费者对这一新模式的理解。

一、前言

汽车“以租代购”在国外发展非常迅速。美国采用该模式出售的汽车占其国内整体销量的35%；日本通
过该模式出售的车辆占15%，而德国50%以上的车辆销售是通过该模式实现的。在国内“以租代购”概念
虽屡被提及，但大多数人对这一模式并不了解，市场接受程度不高。近期汽车行业内不少公司已开始涉
足该领域，随着市场的进一步成熟，这一模式将得到长足发展。

二、 汽车“以租代购”的本质

“以租代购”的实质是融资租Lin，是租车和借款购车的有机结合。消费者选定意向车型后，若采用“以
租代购”模式，经营公司即购入此新车，并与消费者签订长期租赁协议（一般为三年）。消费者支付一
定比例的保证金，并照协议按期支付租金就能拥有此款车的驾驶权。租期期满后就能获得该车的产权。

三、 与传统购车模式的区别

传统的购车模式主要有“全款购车”、“按揭购车”等。“以租代购“”与这些传统购车模式的区别在
哪？在费用上又有什么差异呢？

（一）全款购车

无门槛，消费者仅需具有相应的资金实力即可。汽车产权归消费者所有。车辆不能退回，只能通过二手
车买卖进行处置。

以全款方式购买某车C200运动版为例：消费者初期需支付24.4万元，包含车款22.48万元及购置税1.92万元
。三年的用车成本合计约5.444万元，包含保险费约2.7万元、保养费约2.6万元，车船使用税约1440元。初
期及三年使用总费用约29.844万元。

（二）按揭购车

门槛较高，首付比例较高，银行借款或主机厂汽车金融方案对客户资质审查严格，且可能存在车型限制



。汽车产权归消费者所有，但需进行抵押。在按揭期间，无增值服务。车辆不能退回，只能还清借款金
额后进行二手车买卖。

以分期按揭方式购买某车C200运动版为例，消费者初期需支付8.664万元，包含车款30%的首付及购置税1.
92万元。借款期三年，每月还款约5500元，累计支付19.8万元。购车及使用三年总花费约33.608万元。

（三）以租代购

门槛低，需支付一定比较的保证金，以租代购，对客户资质要求低于银行，审批快。产权归运营公司所
有，消费者租赁使用，以租代购是什么意思，待租期满后，可过户给消费者。在合约期间，运营公司可
提供代办代缴、异业优惠等增值服务。如果对车辆状况、车型不满意，随时可选择退车，缴纳的保证金
可全部领回，只需要缴纳租车费用和低比例的折旧费用。

按“以租代购”方式购买某车C200运动版为例，消费者先期缴纳车价30%的保证金（即6.744万元），之
后三年按每月9500元向商家支付租赁费，购置税、保险、路桥费等均包含在每月的租赁费中。三年租期
届满，运营公司退还保证金，并将车辆过户到消费者名下。消费车为拥有这辆奔驰将花费约34.2万元。

从数据上看，以租代购买车，以租代购与按揭购车的实际花费差异不大，但以租代购运营公司所提供的
增值服务是按揭购车所不能享有的。

四、 “以租代购”模式前景预测

随着我国租赁业的日益规范、公务用车改革文件的出台，新政策对汽车市场需求和现有业务将带来深刻
的变革。

（一）运营商角度

随着汽车消费市场的增大，汽车金融规模持续攀升，相对汽车金融公司牌照，融资租Lin公司的牌照更容
易拿到。“以租代购”业务准入门槛相对较低。

银监会对新车有80%、二手车有50%的借款比例上限，融资租Lin可以较好的突破这一限制，还能额外打
包保险购置税装潢保养等费用，杠杆率更高，更有利于差异化产品设计和竞争。

（二）消费者角度

私人：主要客群有三类，第1类是公务员、企事业单位工作人员，是以租代购模式的主打人群；第二类针
对广大普通市民，拥有稳定薪资收入、正式工作Z明，同时拥有良好的银行信用记录即可；第三类为豪
车需求群体。其优势主要体现在以下两个方面：

将购车及租赁期内的相关使用费计入租赁成本进行分期支付，一方面节省了购车的一次性投入，另一方
面分摊了车辆的使用成本，从而降低了购车和用车的门槛。

以租代购模式还为消费者提供了更多样化的选择，丰富了市场层次。对于喜欢尝试不同新车和追求个性
用车的消费者来说，新鲜感过后可以退租，避免了资源的限制。

企业：主要包含两大类。第1类为推行公车改革的政府、企事业单位、国有企业；第二类为私营企业、小
微企业。其优势主要体现在以下三个方面：

解决了因购置车辆出现的资金短缺的矛盾，提高了资金的周转率和利用率；在租金支付方式上较为灵活
，承租企业可根据自己的经营状况制定还款计划，减少了企业资金调度压力，保障了企业资本的有效运
转。



可达到表外融资的目的。融资租Lin的车辆在企业资产负债表中体现，在保证企业用车的同时维持信用贷
规模不变。

租赁具备加速折旧的特点。承租企业可享有加速折旧带来的好处，从而降低了企业所得税支出，实现了
合理避税的目的。

五、结束语

受消费理念和市场成熟度的影响，国内消费者对于汽车的看法还停留在跟房产同等的阶段。“以租代购
”作为一种新的购车模式，在国内推广普及还需要一段时间，但随着消费者这一模式概念的进一步认识
、营运公司对这一运作方式的逐步规范，必将在未来加入主流购车模式的行列。

以租代购-南京君合汇公司-以租代购是什么意思由南京君合汇人力资源有限公司提供。“劳务派遣,资质
代办,会计代账,劳务外包,公司注册”就选南京君合汇人力资源有限公司（www.jhhhr.net），公司位于：南
京市江宁区竹山路555号有志大厦3楼，多年来，南京君合汇坚持为客户提供好的服务，联系人：王林。
欢迎广大新老客户来电，来函，亲临指导，洽谈业务。南京君合汇期待成为您的长期合作伙伴！
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