
杭州拼多多代运营培训公司短视频运作技巧大全

产品名称 杭州拼多多代运营培训公司短视频运作技巧大全

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

 杭州拼多多代运营培训公司短视频运作技巧大全

短视频短视频现在非常火的，而且已经进入非常激烈的竞争，而且大部分的企业都是进入短视频，但是
如何将一个新号快速的建立起来？这个是很多人都会遇到的问题，也是目前很多客户都在问我的。 所以
今天跟小伙伴分享下：从算法、类型、内容标题选题、切入、运营小技巧等几个方面来帮助快速了解并
且立马上手

短视频算法：

目的： 专注优质内容，遏制低质内容(搬运+用户讨厌)

短视频算法公式： 都已第一次推荐大致是按照播放量(完播量)>点赞量>评论>转发。所以一条短视频的
热度=A*视频完整播放量+B*评论数+C*点赞数+D*分享数(转发数)。(A、B、C、D为系数)

短视频的流量分配是按照去中心化智能推荐，机器算法+人工双重审核

初级推荐： 用户上传短视频视频，获得首波推荐流量，新视频流量分发以附近、关注和好友为主。

多级推荐： 根据首波用户的转发、评论、点赞以及完播率达到系统设定的算法。
热门推荐：根据系统热门推荐算法，择优质视频内容，经由人工审核进入热门推荐。

短视频视频质量算法：

短视频视频审核机制：

短视频类型：

短视频账号类型分为两种： 企业号与个人号



账号设置： ①视频作品定位 ②认证信息定位 ③授权方式定位 ④账号名字定位 ⑤账号头像定位
⑥个性签名定位

短视频号认证： 个人号加V认证、企业号加V认证

确定垂直领域定位： (用最直接和简单的方式来选择自己擅长和了解的垂直领域)

人群定位

行业定位

内容定位(目前短视频的体量和用户增速，几乎所有垂直领域都还有机会，核心的问题还是内容生产者本
身)

产品定位

变现定位(如何变现一定要提前想好，做短视频是为了什么，要达到什么效果。现在很难做头部账号，变
现很重要)。

内容选题(选题技巧)：

选题四大原则：

1、关联性，选题内容和账号定位一致。

2、热门性，选择最热门的题材，俗称蹭热点。

3、新鲜感，稀缺性、生活中少见。

4、人设感，符合本短视频号的IP人设定位。

选题来源：

1、微博、知乎、百度、音频等渠道，关键词搜索整合;

2、搜集段子，进行段子编排;

3、利用数据软件追踪爆款视频;

4、挖掘同行、研究同行、创新同行;

5、查看点赞高的评论或者网易云音乐评论。

切入选题：

真人秀、反差、干货分享(如何操作excel、ppt、做菜)、生活小技能(收纳、打扫卫生)、解说(一个问题的
解说、一个事件的解说、说书人)、模仿、舞蹈、音乐、励志、搞笑、测评(化妆品评测、大众普遍认知
事物的测评是不是真的)

短视频内容套路:



1、神转折，铺垫+笑点

2、互换、夸张、卖萌

3、现身说法，引发同情、产生共鸣

4、视角转化，多方视角看，换位思考看

5、火爆的剧情进行改编

6、对音乐进行创新，男女翻唱、加一些剧情、配一段舞蹈

短视频视频标题技巧：

短视频视频标题主要针对两方面一个是给用户看，吸引用户点击进来观看，另一个是给平台看获得平台
推荐(可利用定位、关键词、行业专属词汇、热门话题标签、@好友或官方小助手)。

短视频视频标题长用词汇有：这几招、2分钟会、我以为、应该这样、为什么、何必呢、难怪、竟然等等

关键词布局：视频介绍15个字左右，包括关键词+引导+互动+好奇等

发布数量：每天3-4个，早上一个、中午一个、晚上两个(短视频有3个访问高峰期：中午12点前后、晚上6
点前、夜里10点前后)。

短视频运营涨粉小诀窍：

一：养号

作为公司短视频运营要尽量模仿个人正常活跃用户行为，比如填写完整的账号资料、每天刷短视频、点
赞、评论、转发等。通过养号可以吸引粉丝点到自己的主页并进行关注。

二、打造爆款内容

爆款内容绝对是优质内容，影响其成为爆款内容还涉及到播放量、停留时长、完播率、复播率、评论率
和点赞率。

注：开篇3秒决定短视频生死，没用的内容赶紧删掉。

一个新的账号，它的前五个作品是非常至关重要的，会影响之后短视频给带来的推荐。

利用平台内某些热门内容的稀缺性，迅速将账号运营起来。

三、打造爆款内容四个原则：

1、情感共鸣

2、形式创新

3、热点反差

4、互动合拍：选择一些相类似的大号合作一起合拍，可以在短时间内吸引很多流量



四、粉丝运营

五、回复评论

尽量对每一个评论进行回复，与粉丝产生互动，增加粉丝粘性，与粉丝互动代表该视频的一个活跃度。
新的短视频发布要充分利用公司内部员工，积极进行评论，尽可能策划一些神评论。一段新短视频要充
分利用新上线的一个小时，让其顺利通过第一轮算法审核。

六、利用外部互推工具

1、短视频互助互推群

2、DOU+

短视频运营数据统计工具：
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