
莞云挂售系统源码，环链宇、鲸品汇网寄售商城系统开发

产品名称 莞云挂售系统源码，环链宇、鲸品汇网寄售商城
系统开发

公司名称 深圳市微二云信息技术有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广东省东莞市东莞生态园瑞和路1号松山湖高新
技术创新园B栋2-5层

联系电话 13929266321 13929266321

产品详情

莞云挂售系统源码：环链宇（鲸品汇网）寄售商城系统开发

环链宇(鲸品汇网)寄售商城系统开发，环链宇(鲸品汇网)批发商城系统开发、环链宇(鲸品汇网)挂售商城系统开发、环链宇(鲸品汇网)商城互助系统开发、环链宇(鲸品汇网)商城配额系统开发。

特别提示：本公司是软件开发公司，非平台方，玩家勿扰

——————

详情了解：

微三云｜莞云：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／

————

挂售寄售批发零售系统：ｈｔｔｐｓ：／／ｗｗｗ．ｗｓｙｇｕａｎｙｕｎ．ｃｏｍ／ｇｓｘｔ

————————————

常见挂售模式后续版本升级＋去泡沫应用模式举例

１． 挂售＋区／块／链数字资产模式：让会员将待提现的资金转化购买区／块／链数字资产，数字资产面值按平台交易额的一定比例（比如１０％）托底数字资产，这样数字资产不断升值，购买并持有数字资产的会员越来越多，变相去泡沫

２． 挂售＋商家联盟Ｏ２Ｏ模式：让挂售模式吸引进来的海量会员，同时赠送实体店消费代金券，到联盟商家消费享受一定折扣，联盟商家再按一定比例跟平台结算，逐渐消耗平台的泡沫资金，可结合区／块／链共享数字积分一起做。

３． 挂售＋社交电商模式：让挂售会员的余额可以到会员折扣商城消费，会员商城产品均为京东天猫在售的优质快消品产品，但价格享受同比天猫京东超低３折的会员价，让会员消耗待提现余额，结合社交电商的合规的分销模式，逐渐让平台转型合规化。

４． 挂售＋短视频电商：让挂售会员参与分享产品的短视频，直接通过微信分享锁定粉丝，观看短视频同时直接下单，推广人和主播就可以获得一定分佣提成。会员获得更多盈利方式提高粘性，余额可以直接购买短视频上的产品，提高平台消费活跃性和降低余额提现，促进平台现金流稳定。

５、更多模式请咨询麦总监

七、挂售模式系统防薅羊毛风控方案（部分需针对个性需求定制开发）

１、批发券购买产品开启抢购模式：零售区赠送的批发券不能马上在批发区购买产品，需要抢购，比如设定每天几点钟时间范围可以抢购，抢不到明天再来，可以减缓批发券的使用，间接减缓挂售订单进入排队退出的流程，可以一定程度控制平台现金流

https://www.wsyguanyun.com/gsxt


２、批发库存分批释放和随时调整：调整批发区的库存，意味着批发券不能马上全部购买批发产品，限制进入挂售排队的速度，一定程度上控制平台现金流出

３、实名认证：对平台会员进行刷脸认证、身份证认证、银行卡实名认证等手段，限制一个身份证号名下可以参与购买零售及批发的产品次数和金额上限，达到限制羊毛党的手段

４、批发券使用限制：比如使用批发券的会员，要求上月有多少营业额或推荐新人的数量限制，让平台加快拉新速度，避免总是老会员在薅羊毛

一、环链宇鲸品汇网商城介绍：

环链宇鲸品汇网消费商：自己消费1266产品(公司发货给你)，获得批发配额255分，平台再赠送10%的积分，积分可以在综合商城消费，同时用342元批发价+批发配额253.5去批发配额包，共计消费1608，

委托商城挂卖出来1899，扣除平台运营费7%，到零钱帐户上1766，赚取批零差收益，获利158;

可以获得：利润158+法国原装进口红酒两瓶;

二、环链宇鲸品汇网奖项制度介绍：

一:分享朋友团购奖励:

直接分享奖:商家让利每单5%(1至3人)第4人及以上每单让利8%

二:代理充值奖

(l)一级代理:一次性充值5万，每单享受2%的厂家让利;

(2)二级代理:一次性充值20万(备注，5月1日至5月31号只需充值15万)既可享受每单4%的让利，所有充值后每单均可享受厂家让利优惠。

三:团购奖

团购业绩累计到300万，每新增一单，厂家再次让利4%，平级拿让利利润的30%

备注:

1:一个账号，一天可以消费一单，一周可以消费7单。

2:消费1单均配一套产品。

3:产品买卖时间点对点(周一买下周一卖，以此类推)

4、产品品质绝佳，法国原装进口红酒扫码价1288元每瓶;

 挂售创新模式电商系统现成系统源码或定制、社交新零售商城开发、智慧新零售系统开发，找微三云！

————————



公司主营：

公司专业提供微信小程序定制开发、抖音小程序开发、ＡＰＰ定制开发，目前已打造出“晶抖云”软件供应链平台，功能应用涵盖ＡＩ智能名片、微信商城分销系统、移动社交分销ＡＰＰ、、城市Ｏ２Ｏ系统、异业商家联盟系统、跨境电商系统、社交电商系统、社区团购系统、挂售批发零售系统、拼团系统、区／块／链系统、内容付费直播系统、短视频电商系统、智慧新零售系统、微商订货代理系统，分红榜卖货系统、网红达人带货商家撮合分佣系统、路边停车收费系统，智慧停车系统，智慧城市交通系统，产业带供应链系统，刷脸开锁智慧酒店系统，刷脸开门智慧社区系统等。

公司地址：

广东省东莞市东莞生态园瑞和路１号松山湖高新技术创新园Ｂ栋２－５层（可以直接上５楼５０１市场部）

合作热线：

电话：１３９－２９２６－６３２１麦总监（微信同号，加好友了解最新模式解决方案和系统优惠政策）

关注公众号“紫弘智慧”或搜索微信号（ｚｉｈｏｎｇ３３３）关注，了解更详细资料

挂售系统活动管理 

１．添加活动 

路径：活动管理→添加活动

点击“添加活动”。

①活动名称：可自定义编辑，该活动名称只用于后台展示，方便商家区分活动。 

②活动时间：设置活动起始和结束时间，当活动过期后，系统会自动更改为已结束状态，前端不会显示此活动的相关信息，并且挂售中的订单没人购买则挂售失败。 

③批发开始时间：设置批发活动开始的时间，批发活动结束的时间默认是活动的结束时间。 

注意：若活动结束了，则活动内商品赠送的批发券没有使用将会失效。 

④前端显示活动结束时间：开启后用户可在前端看到此活动离结束时间的倒计时，关闭则无法看到。 

⑤设置零售专区商品限购、批发专区商品限购次数，都是针对整个活动时间内所有人可购买的数量

⑥特权身份限制：可限制购买零售专区和批发专区商品的用户身份需要达到对应的指定身份及以上才能购买，若指定身份全部勾选了，如用户Ａ拥有高级奖励身份和店铺奖励身份，那么用户Ａ只要满足了其中一个条件即可购买（不管满足店铺还是高级奖励的身份），如后台勾选的是粉丝＋高级奖励最高身份，当用户身份是高级奖励的低级身份时，此时用户未达到身份，无法购买。若未达到身份在产品详情会提示，效果如下图。

注意：所有身份默认是包含粉丝、推广员和店铺身份的用户。后台显示可勾选的推广员和店铺身份，默认读取云商户后台已开启推广奖励或高级奖励以及店铺奖励的奖励等级身份。

⑦零售、批发商品规则：可切换编辑零售和批发商品活动规则，当用户进入到零售商品详情页，可查看零售的活动规则说明，前端展示效果可参考下图。

添加好活动信息后，点击“保存”，返回活动列表关联商品。
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