
衣香丽影2020春装苎麻新款中长裙服装店货源

产品名称 衣香丽影2020春装苎麻新款中长裙服装店货源

公司名称 武汉爱弗瑞服饰有限公司

价格 .00/件

规格参数 品牌:衣香丽影
库存:10000
份数:100

公司地址 武汉市东西湖区九通路15号爱弗瑞服饰批发中心

联系电话  15902751355

产品详情

衣香丽影2020春装苎麻新款中长裙服装店货源

爱弗瑞服饰主要经营各品牌女装折扣尾货批发、服装批发商从厂家拿货、大码服装从哪拿货、武汉服装
拿货。

在对待他们的时候：触动——向他们说明如何有利于他们的关系和加强他们的地位;赞扬——赞扬别人对
他们的看法，以及他们与人相处融洽的能力;咨询——用充分的时间了解他们的感情，可通过提问和倾听
的技巧把他们的话引出来。例如：“我听你的意思是这样讲的——你是这个意思吗?”务必为他们创造一
个不令人感到威胁的环境。一般来说，这种类型的人说话速度快，动作也比较敏捷。所以，如果这种人
遇到一位慢吞吞的销售员，那真是“急凉风遇上慢郎中”，会把他急死的。应对这种顾客，首先要精神
饱满，清楚、准确而有效地回答对方的问题，回答如果脱泥带水，这种人可能就会失去耐心，听不完就
走。所以对这种类型的人，说话应注意简洁、抓住要点、避免扯一些闲话。这种人还可能在盛怒之下，
拂袖而去!所以，销售员一定要尽力配合他，也就是说话的速度要快一点，处理事情的动作要利落一点。
因为这种人下决定很快，所以，销售员只要应和他，生意就很快做成了。这种人容易见异思迁，容易决
定也容易改变。如果他已经买了其他公司的产品，你仍有机会说服他换新，不过，即使他这次买了你公
司的产品，也不能指望他下次还来做你的忠实顾客。这类顾客表面上十分和蔼，但缺少购买的诚意。如
果网商提出购买事宜，对方或者左右而言他，或者装聋作哑。在这类顾客面前，要足够的耐心，同时提
出一些优惠条件供对方选择。对于产品的价格，这类顾客总是认为，销售人员一定会报高价格，所以一



再要求打折。网商不要轻易答应对方的要求，否则会进一步动摇其购买的欲望。十六、冷静思考的顾客
：
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