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淘宝代运营 天猫网店托管 如何打造爆款

       爆款打造

淘宝平台的模式是注重爆款为主的，跟某淘的平台规则不断的上新是不一样的。这点仔细观察做的好的
店铺都是可以发现的。所以想要运营好淘宝店铺，首先重中之重就是爆款的打造，淘宝店铺如何运作好
爆款产品，如何进行选款，决定了店铺60%的成功率。今日天赞网络电商跟大家分享下，淘宝开店后店
铺爆款产品运营流程，选品测品定款推广的步骤主要是包含哪些？每一步该如何操作？

爆款打造流程：

选款—测款——定价——优化——推广——养款

首先第一步选款：50%决定性作用。具体的选款步骤先根据线上线下的走势，选择2-3款产品作为重点打
造，对于选款要求（市场能走动的款，现货，补货快，产品质量OK，价格有一定优势，尤其是短视频爆
款、淘宝爆款可以重点来推）

测款：款式是否符合平台要求，要根据客观数据来决定。通过淘宝历年对于同类目的搜索趋势，以及交
易指数来进行分析，通过淘宝平台搜索销量同类型的产品看交易增长趋势。通过自身产品点击率来进行
分析买家兴趣点来进行对单品测试热度！

定价：通过市场分析同行同款，同质量产品价格！一般定价公式：爆款价=成本价+邮费+损耗+能接受利
润=最终爆款价！

优化：万丈高楼平地起，在做任何推广之前先做好产品内功优化！我们会通过主图创意处理，产品详情
页制作，标题撰写！主图我们会做好5张创意图，每张主图我们用3天，来看哪张主图的点击率，支付转
化率最高！详情：我们会通过产品的卖点提炼，店铺以及产品风格定位，店铺实力来排版提升转化率！



标题：我们会根据消费者浏览习惯，以及同行的关键词排版来进行个性化定制！

推广：我们会通过：淘客，直通车，活动，自然搜索，老客户营销来进行产品推广！

推客：前期我们帮助您店铺上架在售产品4个以内，利用我们公司积累经验，给您匹配推客资源！中国人
的采购心里是属于从众心理，卖的销量越多买家买的就越多！淘客的目的主要是为了提升交易人数，拉
高单品的销量，为接下来稳定爆款做铺垫！

直通车投放：

第一步：直通车优化质量得分10分 

第二步：通过产品的关键词分析，先做竞争少，转化率高的词进行低价投放！

第三步：定位，人群，时间段，地区精准投放 

第四步：通过点击，询盘，支付转化率进行分析跳失率不断优化内功，关注市场动向！直通车目的是为
了拉升单品权重！

活动：根据产品的市场定位来报名匹配活动，前期会通过积累人气的活动进行产品推广，9.9特卖，限时
秒杀，每日抢先等来快速起量，中期会做类目流量比如猜你喜欢，品牌馆来抢占淘宝资源位奖励，类目
首页排名和个性化扶持流量，后期会通过对接淘宝运营，有更多的活动坑位和更大流量池，再配合双11
，双12，10双十周年大促来打造店铺品牌做到全店爆款！活动的目的是为了拿到平台的扶持流量，盘活
店铺，稳定单品活跃度，快速清仓！

自然搜索：我们会根据综合销量来分析同行的关键词排位，以及交易人数来卡位手淘的流量！任何的一
个良性的店铺不是靠烧钱，主要是靠免费的自然流量！自然搜索目的是为了增加真实的买家人数，增加
单品权重！

老客户营销：我们会通过微信，QQ，老客户群聊，好友文案推送来维护老客户，以及激活老客户，2019
年老客户付款权重非常高，一个老客户成交权重=3个新客户成交！老客户营销目的是为了提升单品权重
，以及跟增加粉丝黏性对于接下来的新品以及预售起到关键性的测款作用！

养款：一个爆款生命周期最多2个月，我们需要未雨绸缪，选择市场流量走势上升不是很快的款做关联营
销，关联到爆款产品，用流量来带动！等爆款产品热度降3成之后，重点来做辅推款这样店铺能一直盘活
，不断有新客户进来！

 

我公司专注淘宝代运营、网店托管、单品爆款打造、直通车优化、关键词SEO优化、多多进宝等 。我公
司位于电商之都—杭州，下沙电商园。目前公司有成熟运营团队。团队协作模式，一个团队包括：店长
、助理、美工、推广专员、文案策划专员。专业做专业事情，更确保效率和服务质量。致力于为客户提
供优质的服务，带来实际的效益，共赢是我们的目标。详情可以咨询下，具体沟通聊聊。
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